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En el primer
semestre del afo
han incrementado
un 2’13 % respecto
al mismo periodo
de 2024; sin
embargo, el
crecimiento sigue
siendo escaso para
paliar de manera
significativa la crisis
habitacional

dores y Arquitectos Técnicos

de Mallorca (COAAT) reali-
20, a finales de julio, su valora-
cion a raiz de las cifras publicadas
del primer semestre sobre visados
de viviendas nuevas en la Isla. En
total, de enero a junio se visaron
1.007 viviendas nuevas, lo que
supone un incremento del 2,13 %
con respecto al mismo periodo de
2024. Ademas, las plurifamiliares
(482 viviendas) han crecido un 11
% frente al retroceso del 4,9 % en
las unifamiliares (525). Un creci-
miento que sigue sin ser suficien-
te para paliar de manera significa-
tiva la crisis habitacional. «Esta-
mos practicamente igual que el
ano pasado».

La proporcion entre viviendas
unifamiliares y plurifamiliares,
asimismo, todavia no se ajusta a
lo que seria recomendable para
dar respuesta a la demanda habi-
tacional que existe actualmente.
Los aparejadores indican que una
proporcion como la existente en
2007-2008 seria la adecuada:
entonces se edificaban unas
10.000 viviendas al ano, de las
que alrededor del 80 % eran pluri-
familiares y un 20 % eran unifa-
miliares. «Ese es un porcentaje
muy apropiado, de cuatro a uno».

Estas fueron las afirmaciones
que hicieron el pasado mes de
julio Luis Alfonso de Leon y
Mateo Moya, presidente y secreta-
rio técnico del COAAT, respecti-
vamente. Ambos pidieron pacien-
cia antes de poder ver los frutos
de las medidas impulsadas para la
creacion de vivienda por parte del
Govern, al tiempo que destacaron
el alza de plurifamiliares en detri-
mento de las unifamiliares de
lujo.

El Colegio Oficial de Apareja-

Reflexion

Se trata de una tendencia en la
que coinciden con los datos del
Colegio de Arquitectos de Balea-
res (COAIB) publicados a princi-
pios de julio. Sin embargo, los
dos colegios difieren en otros
puntos relacionados con el deba-
te actual sobre la vivienda, como
la construccion en dreas de tran-

| os visados de

La proporcion entre
viviendas unifamiliares y
plurifamiliares todavia
no se ajusta alo que
seria recomendable

Desde el COAAT, piden
paciencia para ver los
frutos de las medidas
del Govern parala
creacion de vivienda

Las cifras ponen de
manifiesto el alza de
plurifamiliares en
detrimento de las
unifamiliares de lujo

aumentan

sicion en rustico (ATR): los
arquitectos cuestionaron, por su
parte, impulsar la construccion
en estos terrenos antes de haber
agotado las urbanizables, lo cual
seria «lo logico».

Los aparejadores, por contra,
consideran que el problema
habitacional es lo suficientemen-
te agudo como para priorizar la
creacion de vivienda sobre otras
cuestiones. «Yo le diria a los
arquitectos que pongan los pies
en el suelo y piensen en nuestra
juventud. A lo mejor hay que
ocupar un poco mads de terreno,
pero nuestra juventud tiene que
vivir. Tenemos que conseguir
rentabilizar nuestra vida y poder
tener un proyecto de futuro». De
este modo se expres6 De Leon,
quien reprochoé a los arquitectos
que «es muy facil hablar cuando
tienes tu vida resuelta. Yo veo
sufrir a mi hijo porque tiene que
comprarse una vivienda y los
precios estdn por las nubes».

Cabe recordar que desde el

COAIB precisaron en su dia las
distinciones entre ATR y suelo
rustico, el cual instaron a prote-
ger «para no convertirnos en un
decorado de cartéon piedra»,
segun dijo el presidente Bernat
Nadal. No obstante, cuestiona-
ron el uso de las ATR sin haber
agotado el suelo urbanizable.
«Hacer urbanismo por decreto
no es lo suyo. Lo importante es
la vision a largo plazo y nos esta-
mos saltando esta fase funda-
mental para ir haciendo ajustes
puntuales que crean estas tensio-
nes en la forma de crecer de un
territorio», senalo entonces Joan
Cerda, decano de la delegacion
mallorquina del COAIB.

De Leon, por su parte, subraya
que «el dilema esta en conseguir
suelo a precio razonable, sino no
vamos a conseguir hacer promo-
ciones con las que al promotor le
salgan los numeros. Tenemos
que conseguir un ritmo de traba-
jo que nos permita un volumen
importante de viviendas para

que esos numeros encajen». Asi-
mismo, los aparejadores reivindi-
can una agilizacion de la trami-
tacion de licencias. «Se han con-
vertido en un tapon que estan
frenando el sector y el ritmo de
trabajo», se queja el presidente
del COAAT para senalar que no
ha observado ningun cambio al
respecto en esta legislatura.

En lo tocante a la reduccion
de familiares, consideran que
esta obedece a una retraccion de
la inversion extranjera, el
«motor» de la construcciéon de
esta tipologia de viviendas. Algo
que, no obstante, no cambia el
hecho evidente de que «la inver-
sion extranjera sigue teniendo
los ojos puestos en Mallorca».
Por otro lado, pese al auge de las
viviendas plurifamiliares en este
primer semestre de 2025, los
aparejadores remarcan el hecho
de que no se haya construido ni
una sola de estas viviendas en 34
de los 53 municipios de Mallor-
ca.
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Los arquitectos
senalan un
aumento de
casiel 18 % en
la construccion
de viviendas
en Baleares

En vivienda plurifamiliar el alza ha sido
del 12,72 %, pese a la caida del 33,87 %
en vivienda protegida, con solo 41

unidades aprobadas

a construccion de vivien-
Ldas ha crecido un 17,85 %

en el primer semestre de
2025 en Baleares respecto al
mismo periodo del ano pasado,
segun los datos ofrecidos a
mediados de julio por el Cole-
gio de Arquitectos, que reflejan
un aumento del 15,70 % en la
edificacion en general.

La entidad colegial atribuye
una gran parte de este incre-
mento de los proyectos visados
a la entrada en vigor del Decre-
to ley 3/2024 y la posterior Ley

Rajoles - Parquet - Banys

A® ALORDA

7/2024 de medidas urgentes de
simplificacion y racionalizacion
administrativas, impulsados por
el Govern del PP con el respal-
do de Vox.

El crecimiento ha sido mads
notable en el caso de la vivien-
da unifamiliar, con un 24,51 %
mas de proyectos visados, aun-
que sin contar las legalizaciones
el aumento se reduce al 1,59 %,
mientras que en vivienda pluri-
familiar el alza ha sido del
12,72 %, pese a la caida del
33,87 % en vivienda protegida,

CONTACTANS 971 54 00 65
info@alordagrup.com
Sortida ctra. Llubi (a 100 m de sa Pobla)
07420 SA POBLA

. Pintures - Estufes - Servei decoracio

Los datos del Colegio de Arquitectos reflejan un aumento del 15,70 % en la edificacién en general.

El COAIB ha dado el visto
bueno a 1.040 proyectos
de legalizacion
extraordinaria desde
julio de 2024

con solo 41 unidades aproba-
das.

En términos globales, el
Colegio Oficial de Arquitectos
de las Islas Baleares (COAIB) ha

Pese al impulso
normativo, sigue siendo
urgente promover
viviendas asequibles
para la ciudadania

dado el visto bueno a 1.040 pro-
yectos de legalizacion extraordi-
naria desde julio de 2024, de los
cuales 571 corresponden a
viviendas.

El decano del COAIB, Bernat
Nadal, apuntéo que, pese al
impulso normativo que ponen
de manifiesto estos datos, sigue
siendo urgente promover vivien-
das asequibles para la ciudada-
nia: «La promocion de vivienda
libre no resolvera por si sola la
escasez de vivienda. Hay que
repensar el modelo de precio
limitado y reforzar las politicas
publicas de vivienda protegida»,
defendio hace unos meses.

FERRALLA - MUNTATGE EN OB-RES
C/ Trencadors de Pedra s/n - 07440 Muro (Mallorca)
971538 206 - 635 614 752 - INFO@FERROSMURO.COM
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Las Islas Baleares es
la comunidad
autébnoma con
menor aumento a
nivel nacional, con
15 puntos por
debajo de la media
estatal; en el
conjunto de Espafia
las transacciones
crecieronun 17,9
% en comparativa
interanual

inscritas en Baleares se incre-

mentaron en junio tan solo
un 1,2 % respecto al mismo mes
de 2024, con 1.092 operaciones,
lo que sitaa a las islas como la
comunidad auténoma con menor
aumento, mas de 15 puntos por
debajo de la media nacional.

En el conjunto de Espana las
transacciones crecieron un 17,9 %
en comparativa interanual y con-
tabilizaron 59.021 operaciones,
con lo que suman doce meses
consecutivos de
subidas en un con-
texto marcado por el
abaratamiento de la
financiacion por las
bajadas de los tipos

I as compraventas de viviendas

de interés.

Siguiendo  esta
tendencia al alza,
dichas operaciones

avanzan un 19.7 %
en el acumulado del
primer semestre,
segun los  datos
publicados a princi-
pios de agosto por el
Instituto Nacional de

Estadistica  (INE),
que reflejan, eso si,
como en  junio
moderaron su

aumento respecto al
mes anterior.

Las compraventas
de viviendas inicia-
ron el ejercicio con
un incremento del 11 % en enero,
que se acentuo al 13,9 % en febre-
10, se disparé un 40,6 % en marzo,
se suavizo al 2,3 % en abril y vol-
vio a crecer en mayo a doble digi-
to, un 39,7 %. La de segunda
mano crece un 16 % y la nueva un
253 %.

Por tipo de vivienda, las com-
praventas de segunda mano conti-
nuan siendo las mas numerosas, al
concentrar el 78,7 % del total.
Crecieron un 16 %, hasta las
46.451 unidades, de acuerdo con
el INE, que elabora esta estadistica
a partir de la informacion conteni-
da en los Registros de la Propie-
dad. Con este nuevo incremento
interanual, la compra de vivienda
usada encadena diez meses con

Las
viviendas suben en
Baleares, aunque por

debajo de la media estatal

Las operaciones
avanzaronun 19,7 % en
el acumulado del primer
semestre; pero en junio
moderaron su aumento
respecto al mes anterior

La compraventa de
viviendas de segunda
mano crece un 16 %;
por su parte, la de nueva
construccion se
incrementa en un 25,3%

tasas positivas. No obstante, las
compraventas de vivienda nueva
fueron las que mads subieron en
junio, un 25,3 % -encadenando
trece meses al alza-, con 12.570
operaciones.

Por régimen de vivienda, la
libre sumo en el mes 54.688 tran-
sacciones, el 92,7 % del total, y se
anot6 un avance del 18 % intera-
nual. En el caso de la protegida,
las compraventas repuntaron un
16,3 %, hasta las 4.333 operacio-
nes.

Sin embargo, las transacciones
de viviendas cayeron un 3,3 % res-
pecto al mes anterior, cuando
intensificaron sus subidas hasta
conseguir la cifra mas alta registra-
da en un mayo desde 2007

(61.054 operaciones). En concre-
to, las compraventas de vivienda
nueva bajaron en junio un 1,7 %
en tasa intermensual, mientras
que en las viviendas usadas el
retroceso fue del 3,8 %.

Por régimen, las operaciones
con vivienda protegida se incre-
mentaron en un 11,6 %, en tanto
que aquellas con vivienda libre
descendieron un 4,3 %.

Con la subida de junio, de nue-
vo, de dos digitos, aunque mas
moderada que la observada el mes
anterior, las compraventas acumu-
laron un avance del 19,7 % en el
semestre.

La vivienda nueva confirma su
auge al subir un 30,6 %. Por su
parte, las operaciones acumuladas

con vivienda usada se elevan un
17 %.

Si se atiende al régimen, la
vivienda libre es la que mas
aumenta, un 20,2 %. La usada lo
hace un 13,4 %.

A excepcion de la Comunidad
de Madrid, Navarra y Baleares, la
compraventa de viviendas creci6
en junio a doble digito en el resto.
Los mayores aumentos se dieron
en Cantabria (41,7 %), Aragon
(37,7 %), Castilla y Leon (35,2
%), Pais Vasco (29,2 %), Cataluna
(28,7 %), Extremadura (26,6 %),
La Rioja (24,6 %) y Galicia (23,5
%). En la Comunidad de Madrid,
uno de los grandes mercados jun-
to con Cataluna, estas transaccio-
nes avanzaron un 3,7 %
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La venta de habitaciones llega a Mallorca

a venta de habitaciones ya ha llegado a Baleares. Si hasta hace poco alqui- mas habitual que varias familias que se conocen compren un piso a medias y

lar un cuarto para vivir en un piso compartido podia resultar sorprendente,  vivan juntas. En este punto, afiade que principalmente se trata de familias
aun mas lo es la compra de una habitacion. Es lo que se conoce como un procedentes de latinoamérica, que han venido a trabajar a Mallorca pero no
proindiviso, mediante la que la titularidad de la propiedad se divide de forma pueden pagar los elevados precios del alquiler.
proporcional a los metros cuadrados que tiene la habitacién mas un porcenta- Respecto a las empresas que se encargan de vender habitaciones expresa
je a partes iguales de las zonas comunes, es decir, la cocina, el bario, el salon. que de este modo se garantizar que estas operaciones de compra-venta se
Posteriormente, se escritura la compraventa ante notario y se inscribe en el realicen de una manera reglada, aunque destaca que «lo deseable seria que
Registro de la Propiedad; es algo similar a cuando una pareja compra un piso. cada familia pudiese tener su propia casa en propiedad». No obstante, admite

Los elevados precios de la que teniendo en cuenta la situa-

vivienda impiden que muchas cién de emergencia habitacional
personas no puedan acceder a que padece Mallorca los ciudada-
una en solitario, por lo que la nos buscan soluciones que les
adquisicién de habitaciones se permitan desarrollar su proyecto
presenta como una alternativa de vida. Esta alternativa de com-

mas econdmica. Algunas empre-
sas ya han detectado un nicho de
mercado en esta emergencia
habitacional y ponen en contacto
a los interesados en adquirir un
cuarto y de tramitar todo el pro-
ceso de compra-venta.

La diferencia que aportan las
empresas que se encargan de la
venta individual de habitaciones
es que los futuros copropietarios
no se conocen. El presidente del
Colegio y la Asociacién de Agen-

tes de la Propiedad Inmobiliaria
(API) en Baleares, José Miguel
Artieda, sefiala que cada vez es

pra bajo la multipropiedad se da
a nivel domestico, pero también a
nivel de inversion privada o a tra-
vés de empresas y sociedades
que se dedican a ello».

éCuanto cuestan las
habitaciones?

El precio de una habitacién
depende de muchos factores,
tales como su ubicacion, tamano,
estado, pero en Mallorca ronda
unos 180.000 euros, aproximada-

mente. La compra puede realizar-
se al contado o por meses, como
si fuese un alquiler.

TAMBIEN ES NOTICIA

Palma nunca habia teni-
do tan pocas viviendas
en venta como ahora

a capital balear nunca habia teni-

do tan pocas viviendas en venta
como ahora. Asi lo ponia de mani-
fiesto un informe de finales de sep-
tiembre por el portal inmobiliario
Idealista. Cabe destacar que el Cole-
gio y la Asociacién de Agentes de la
Propiedad Inmobiliaria de Baleares
(API) hace meses que detectd un cie-
rre de inmobiliarias por la falta de
casas. «Estamos viviendo una situa-
cion inédita, nunca antes se habia
vivido una crisis de oferta», expresa
el presidente de API, José Miguel
Artieda. Esta situacién esta motivan-
do que los precios estén totalmente
disparados y cada vez sean menos las
personas que pueden adquirir un
inmueble en Palma.

En el conjunto de Baleares la situa-
cién no es tan grave, ya que hay un
40 % mas de viviendas en venta que
en su minimo histdrico, que fue en el
primer trimestre de 2014. No obstan-
te, es importante tener en cuenta
que aquellos momentos también fue-
ron criticos para el sector inmobilia-
rio, ya que el estallido de la burbuja
en el ejercicio 2008 provocé una cri-
sis econémica muy grave.

En el caso de Espafia, la desaparicion
de la oferta de viviendas en venta

sigue acercandose al minimo histori-
co que se registré6 también en el pri-

mer trimestre de 2014. De este
modo, el nivel de oferta registrada en
el segundo trimestre de 2025 es solo
un 9 % superior a la que existia en el
invierno de 2014, segln Idealista.

El Govern lanzara nue-
vas ayudas de 10.000 €
para compra de vivienda
dirigidas a jovenes

| Govern balear lanzard una nueva

convocatoria de ayudas dirigida a
jovenes para la compra de primera
vivienda. Es uno de los anuncios que
ha hecho la presidenta, Marga
Prohens, durante el Debate de Politica
General el pasado martes en el Parla-
ment. Estas ayudas podran llegar a los
10.000 euros y los beneficiarios seran
menores de 40 afios. Ademas, tendran
que acreditar un minimo de cinco afios
de residencia en Baleares.

Por otro lado, en materia de vivien-
da, Prohens también anuncié que
modificaran el reglamento fiscal para
elevar el umbral del precio de las
viviendas bonificadas en el Impuesto
de Transmisiones Patrimoniales (ITP),
que se suprime para menores de 30
afos. Estaba en 270.000 € y ahora
pasara a 378.000 €. Se bonificaré al
50% a menores de 36 afios, familias
numerosas, monoparentales o con per-
sonas con discapacidad. De momento,
1.500 jévenes se han acogido a las
bonificaciones existentes.

Tienda de Muebles & Estudio de Interiorismo
rti——
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Palma, Santa Eularia,
Calvia y Llucmaijor,

alma se sittia entre las 20
Pciudades espafiolas  con

mayor interés para la com-
praventa de viviendas, segun el
ranking de demanda relativa
publicado por Idealista correspon-
diente al segundo trimestre de
2025.

En concreto, la capital balear
ocupa el puesto 17 del listado
nacional, lo que la coloca como
una de las capitales de provincia
mads atractivas para los comprado-
res de vivienda. Segun el portal
inmobiliario, en total 18 capitales
de provincia se encuentran entre
las 30 primeras posiciones.

Por otro lado, Santa Eularia des
Riu (Ibiza) y Calvia (Mallorca) se
posicionan como dos de los muni-
cipios baleares con el precio
medio mas alto entre las zonas
mds demandadas. De hecho, la
localidad ibicenca se sitda en
segunda posicion entre los precios
de vivienda mads caros, rozando
los 2,2 millones de euros. Por su

entre los

demandados para
comprar vivienda

La capital balear ocupa el puesto nimero
17 del listado nacional

La burbuja inmobiliaria
se hincha aun mas en

Baleares;
un 15 %

Los pisos ya estan un 25 % mas caros que en los afios del
‘boom’ del ladrillo que condujeron a la gran crisis

1 precio de la vivienda en
EBaleares vuelve a marcar
cifras historicas y subidas
disparadas. Sea quien sea la enti-
dad que haga el estudio, el resul-
tado es coincidente: la vivienda en
las Islas comienza a ser un lujo,
con subidas que multiplican por 7
la subida del IPC. En uno de los
ultimos estudios facilitado en
julio por los tasadores oficiales,
TINSA, la conclusion es que los
pisos se han encarecido en las
islas un 14,4 % en solo un ano.
La sociedad de tasacion presen-
to este estudio que detalla el creci-
miento del segundo trimestre del
ano. Hasta junio de 2025, el valor
medio de la vivienda terminada
(nueva y usada) ha aumentado un
9,8 % interanual en toda Espafia y
un 2,6 % trimestral. Eliminando el
efecto de la inflacion, esto supone
un crecimiento real de 7,7 % inte-
ranual, lo que implica una nueva
aceleracion del precio residencial
con respecto a la tasa de variacion
del trimestre anterior.
Pero si estas cifras son elevadi-
simas, se quedan cortas si se com-

La vivienda en las Islas
comienza a ser un lujo,
con subidas que
multiplican por 7 la
subida del IPC

Hasta junio de 2025, el
valor medio de la
vivienda terminada ha
aumentado un 9,8 %
interanual en Espafia

paran con lo que ha pasado en
Baleares en ese mismo periodo. El
crecimiento anual fue del 14,4 %
y el trimestral fue del 3,3 %, lo
que indica que la tendencia alcista
no parara en breve.

La escalada de precios que se
mantiene imparable desde hace
cinco anos ha tenido ademas otro
efecto, que es situar los pisos y
casas de las islas en cifras de
récord. Nunca antes se habia ven-
dido la vivienda a precios como
los de ahora. El aumento ha sido

tan pronunciado que TINSA sefia-
la que los precios de la vivienda
estan ahora mismo un 25 % por
encima del que alcanzaron en
2007 y 2008, en plena burbuja
inmobiliaria.

Baleares y Madrid son las dos
unicas comunidades auténomas
donde la vivienda esta por encima
de los precios desorbitados de
principios del milenio. Madrid y
Baleares son también los dos tini-
cos territorios donde el precio del
metro cuadrado supera los 3.000
euros. El precio del metro cuadra-
do de la vivienda en Balears se
situo el pasado mes de junio en
4.051 euros; es la primera vez que
supera los 4.000 euros. Esto signi-
fica que el precio de un piso
medio de unos 90 metros cuadra-
dos en el archipiélago no baja de
los 360.000 euros, segtn datos del
Consejo General del Notariado. El
metro cuadrado de vivienda del
archipiélago es el mas caro de
Espana, por delante de la Comu-
nidad de Madrid (3.363 euros);
Pais Vasco (2.783 euros) y Cata-
lunya (2.406 euros).

Grandes cambios sociales

Los cambios sociales e ideologicos
que se han dado en la sociedad
balear en la ultima década han ido
acompanados de enormes cambios
econdmicos y demograficos que
en estos momentos marcan las dos
grandes preocupaciones sociales
de los residentes en las Islas: la
demografia y la vivienda. El cam-
bio en este segundo aspecto ha
sido radical y traumatico: en diez
anos, el precio de la vivienda ha
aumentado en un 92 % y el metro

cuadrado que valia 1.918 euros en
2015 cuesta 3.696 en 2025.

Otro dato que sirve para com-
parar: el precio medio de la
vivienda en Espafia ha aumentado
en el mismo periodo; sin embar-
go, frente al 92 % de subida en
Balears, la media espafiola ha
subido un 49 %.

La segunda gran transforma-
cion que han vivido las islas tiene
que ver con el aumento de pobla-
cién, si bien en este caso la gran
oleada inmigratoria hacia las Islas
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Calvia es el unico
municipio que se

y Yefotmat

parte, Calvia, en tercera posicion,
supera los 1,81 millones de euros,
cerrando el podio de las zonas
mads caras entre las mas demanda-
das de Espana. No solo es el que
tiene mayores precios de Mallorca
sino también el tnico que se cue-
la en el ranking

Radiografia del sector

no tanto, pero cada vez hay
menos oferta para la clase trabaja-
dora». Y ademas reflexiona:
«Aumenta la poblacion pero lo
poco que se construye es en el
sector de lujo; las constructoras
construyen para ese sector de alto
standing para

idealista 2T
2025 de precios
superiores 1,5
millones de
euros y supera
con creces a los
destinos tradi-
cionales del lujo
como Marbella (1.53 millones de
euros). Natalia Bueno, exvicepre-
sidenta del Colegio de Agentes de
la Propiedad Inmobiliaria, afirma
que «Calvia, junto con Palma,
Pollenca y Deia ha sido siempre
uno de los municipios con los
precios medios mads caros, tanto
de venta como de alquiler. Es
muy extenso en superficie con
algunas zonas de superlujo y otras

Espana

Calvia, en tercera
posicion, es una de las
Zzonas mas caras entre
las mas demandadas de

que les salgan
los  numeros,
porque el pre-
cio de un solar
en la zona ya
ronda el millon
de euros».

Sin embargo,
otros municipios baleares también
destacan por su elevado precio
medio de venta. Entre ellos, Ibiza
(914.550  euros), Llucmajor
(841.989 euros) y Ciutadella de
Menorca (593.178 euros). Ade-
mas, Palma se situa entre las capi-
tales mas caras del pais, con un
precio medio total de 797.000
euros, solo por detrds de San
Sebastian y Madrid.

El precio de la vivienda
usada en Baleares
sube un13%y se
mantiene como el mas
alto de Espana

| precio de la vivienda usada en Baleares registré

una subida del 13 por ciento en julio respecto al
mismo mes del afo anterior y, a pesar de situarse por
debajo del incremento medio nacional (14,7 por cien-
to), las Islas se mantienen como la Comunidad Auté-

noma mas cara del pais para comprar vivienda de
segunda mano, con un precio de 5.025 euros por
metro cuadrado. Segun el ultimo indice de precios
inmobiliarios publicado por Idealista, este dato posi-

El precio
medio de la
vivienda usa-
da en Balea-
res es ya de
5.025 euros
por metro
cuadrado.

ciona a Baleares por delante de la Comunidad de

comenz6 hace 20 anos. Si se mira
solo la ultima década, la pobla-
cion global ha aumentado en
133.392 habitantes, lo que supo-
ne sumar la poblacion de Calvia,
Manacor e Inca.

El detalle de como se ha hecho
este crecimiento también es rele-
vante porque, de esos 133.292
nuevos residentes en las Islas,
106.763 han nacido en el extran-
jero. La poblacion nacida en el
extranjero representaba entonces
el 22 % de la poblacion total de las

Madrid (4.359 euros por metro cuadrado), Pais Vasco
(3.263), Canarias (3.090) y Catalufia (2.632).

Por provincias, Baleares también encabeza el ran-
king nacional, reafirmandose como la mas cara para
adquirir una vivienda usada. Le siguen Madrid (4.359
euros por metro cuadrado), Guiptizcoa (3.990 euros),
Malaga (3.794), Santa Cruz de Tenerife (3.292), Vizcaya
(3.143) y Barcelona (2.979).

En cuanto a capitales, Palma ha experimentado un
incremento del 18,8 por ciento interanual en el precio
de la vivienda usada, con un precio de 4.951 euros por
metro cuadrado. Esto situa a |a ciudad balear como la
quinta capital espafiola con mayor subida, solo por
detras de Santa Cruz de Tenerife (25,1%), Madrid
(23,7%), Santander (20%) y Valencia (19,7%).

Islas y este porcentaje se ha eleva-
do hasta el 28,3 % en una década.

La tercera pata de ese cambio
estructural y economico tiene
que ver con el turismo, el gran
debate social de la Comunitat,
junto con el de la vivienda y el
demografico. El afio pasado, el de
mas flujo histérico hasta la fecha,
llegaron a Baleares 18,7 millones
de turistas en todo el ano. En
2015, llegaron a las Islas 12,5
millones de turistas. En 2024, un
50 % mas: 18,7.

«La condicion de fin de residuo
abre la puerta a un futuro mas
sostenible en Baleares»

Climent Olives Camps, presidente de la Asociacion
de Constructores de Baleares

celebra su III Jornada de Construccion

Sostenible destacando su compromiso
y papel clave en la transicion verde hacia un
mundo mas sostenible a nivel social,
ambiental y economico.

El proximo 15 de octubre, la Asociacion

—;Qué temas abordar4n en la III Jornada de
Construccién Sostenible?

—La jornada de este ano estd centrada en
un tema crucial: la condicion de fin

de residuo en el sector de la construc-

cion. Somos uno de los mayores
generadores de residuos, pero tam-

bién tenemos un gran potencial para

la economia circular. Se trata de dise- ‘
nar productos y procesos desde el
principio para que los materiales pue-

dan ser reutilizados una y otra vez.

Esto reduce la necesidad de extraer
nuevas materias primas, disminuye la
cantidad de residuos que van a verte-

deros y, en ultima instancia, reduce
nuestra huella ecologica. Todo ello
resulta de vital importancia en un
ecosistema tan fragil como el que
tenemos en las Islas Baleares. Implementar
la condicion de fin de residuo no es solo una
obligacion ambiental, sino también una
oportunidad economica. Las empresas que
lideren esta transicion seran mds competiti-
vas, innovadoras y resilientes. La condicion
de fin de residuo es una llave que abre la
puerta a un futuro mds sostenible en Baleares.

—¢A qué desafios se enfrentan las empresas
para poder aplicar la condicién de fin de
residuo?

—En primer lugar, es necesario un marco
normativo claro y operativo que facilite su
aplicacion. Es imprescindible tener seguri-
dad juridica y un desarrollo reglamentario

Il Jarmada

Construccio

Sostenible g,

mas especifico y menos complejo para los
residuos de construccion y demolicion.
Pedimos que la regulacion no suponga una
carga economica excesiva que merme la
competitividad. Debe ser viable para las
empresas. Todo esto no sera posible sin una
colaboracion publico privada real y efectiva
donde el Estado, Govern, Consells y resto de
administraciones se impliquen y faciliten la
aplicacion de la condicion de fin de residuo.

Climent
Olives.

—;Qué ponentes participaran este afio?
—Contamos con ponentes del mas alto
nivel en la materia. En primer lugar, Alfons
Ventura, miembro del area de desarrollo y
proyectos del GreenBuilding Council Espa-
na, que nos hablara sobre el marco de accion
de la economia circular en la actualidad.
Seguidamente, Juan Ordieres, presidente del
Cluster ECCO vy vicepresidente de CAC-
Aproscon, nos hablara de su experiencia en
Asturias. Para cerrar las ponencias, Mariano
Mestres, vicepresidente del Cluster de resi-
duos de Cataluna, nos dard su vision sobre
el tema. También tendremos una mesa
redonda con agentes locales.

15 d'octubre de 2025

irret hubil Alveres 178, Palina
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opcion, sino una exigencia
del presente. En un momento
en que el sector de la construc-
cion se enfrenta al reto de reducir
su huella ambiental, Hormort,
empresa 100% mallorquina espe-
cializada en hormigon y mortero,
presenta ‘HoOrmort Zero’, un
producto que simboliza un cam-
bio real en la manera de construir.
Este nuevo hormigon sosteni-
ble se fabrica utilizando energia
procedente de placas solares, agua
regenerada y dridos reciclados,
todo ello de su planta de
Marratxi, convirtiéndose asi en
una de las iniciativas mds avanza-
das de Balears en materia de cons-
trucciéon responsable. «Nuestro
objetivo es demostrar que la sos-
tenibilidad no estd renida con la
calidad ni con la eficiencia pro-
ductiva. ‘HyOrmort Zero’ repre-
senta ese equilibrio entre innova-
cion y respeto por el entorno»,
explican desde la direccion.

I a sostenibilidad ya no es una

Energia solar y aprovechamiento
integral del agua
Hormort ha desarrollado un siste-
ma integral de produccion circu-
lar que aprovecha los recursos
naturales de forma inteligente.
Parte de la energia empleada en la
fabricacion de Hormigén Zero
procede de instalaciones fotovol-
taicas situadas en las cubiertas de
sus naves, lo que permite reducir
las emisiones derivadas del con-
sumo eléctrico convencional.
Pero la energia no es el unico
frente. La gestion del agua se ha
convertido en uno de los ejes cen-
trales del proyecto. Gracias a un
sistema avanzado de recogida de
agua de lluvia instalado en tejados
y explanadas de su planta, la
empresa canaliza y almacena este
recurso en grandes depositos,
sometiéndolo posteriormente a
un proceso de regeneracion que
garantiza la reutilizacion del
100% del agua empleada en la
produccion. De esta forma, Hor-
mort consigue un aprovechamien-
to total del ciclo hidrico y reduce
el consumo de agua nueva en su
proceso industrial.

Economia circular y respeto por
el territorio

El compromiso medioambiental
de Hormort se extiende también
a los materiales incorporando ari-
dos reciclados, un recurso que no
solo evita el desperdicio de mate-

Y

Armrriba, placas fotovoltaicas insta-
ladas en la planta de Marratxi. A
la derecha, Hormort canaliza y
almacena el agua de lluvia en
grandes depdsitos para su poste-
rior reutilizacién y arido reciclado,
material en linea con el compro-
miso sostenible de la empresa.

Carrer Gerrers, 7,
07141 Marratxi.

hormort@hormort.com
+34 97160 48 52

riales, sino que ademas disminu-
ye la necesidad de extraer aridos
naturales. Esta practica supone
un ahorro superior a las 5.000
toneladas de arido al ano, una
cifra que representa un avance
significativo en la reduccion de la

y tefetmat
el primer
hormigdn sostenible fabricado
integramente en Mallorca

El compromiso de Hormort con la sostenibilidad no se limita a

este nuevo producto: forma parte de una estrategia global

presion sobre el territorio. Este
enfoque se enmarca dentro de la
filosofia de economia circular,
donde cada elemento del proceso
tiene una segunda vida y cada
recurso se reaprovecha de mane-
ra responsable. El resultado: un
producto que mantiene las mis-
mas propiedades técnicas que el
hormigon tradicional, pero con
un impacto ambiental mucho
menor.

Innovacion desde la raiz
Hormort lleva afios desarrollando
soluciones técnicas adaptadas a
las nuevas exigencias del sector
de la construccion. Con ‘H;Or-
mort Zero’, la compania da un
paso mas alla y consolida su posi-
cion como referente en innova-
cion sostenible en Balears.
Actualmente, la empresa se
encuentra inmersa en un proceso
de modernizacion y actualizacion
de sus instalaciones, lo que per-
mitird incrementar la capacidad
de produccion y garantizar una
respuesta agil ante la creciente
demanda de materiales respetuo-
sos con el entorno. Estas mejoras
incluyen sistemas automatizados
de control de calidad, nuevos
silos de almacenamiento y equi-
pamiento optimizado para reducir
el consumo energético y mejorar
la eficiencia logistica.

Hormort reafirma su
papel como empresa
pionera en la transicion
hacia una construccion
sostenible en Balears

Futuro con cimientos sostenibles
El lanzamiento de ‘HyOrmort
Zero’ representa mucho mas que
una innovacion técnica: es una
declaracion de intenciones. En
un territorio insular como
Mallorca, donde los recursos
naturales son limitados y el
impacto ambiental tiene conse-
cuencias directas, apostar por
materiales sostenibles es también
una forma de proteger la identi-
dad del paisaje.

Hormort, con décadas de expe-
riencia en el sector, ha sabido
combinar la tradicion industrial
mallorquina con una vision
moderna de futuro. Su compromi-
so con la sostenibilidad no se
limita a este nuevo producto: for-
ma parte de una estrategia global
que incluye la reduccion de resi-
duos, la optimizacion de procesos
y la colaboracion con proveedores
locales que comparten la misma
filosofia de respeto medioambien-
tal. Con ‘HyOrmort Zero’, Hor-
mort reafirma su papel como
empresa pionera en la transicion
hacia una construccion sostenible
en las Illes Balears. Un paso firme
hacia un modelo donde el progre-
so y la responsabilidad ambiental
caminan juntos, cimentando un
futuro en el que construir tam-
bién significa cuidar.
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COMPROINESOS
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HORMORT

Zero

Presentam el nou formigé fet
a Mallorca amb arids reciclats,
aigua i energia solar provinent
de les nostres teulades.

d0 HORMORT
" formigons i morters preparats
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Opinién

Presidente de la Asociacion Balear de Inmobiliarias Nacionales e Internacionales (ABINI)

Construccion en Baleares: el
reto de crecer con equilibrio

n Baleares, hablar de construccién es hablar de

mucho mas que ladrillos, gruas y licencias. Es

hablar de la calidad de vida de quienes aqui

vivimos, del acceso a la vivienda, del desarrollo

econémico y de como gestionamos un territorio

fragil y limitado que, al mismo tiempo, es
motor de atraccién para miles de personas.

Hoy, el sector de la construccién se enfrenta a una
paradoja evidente: por un lado, la demanda de vivienda,
especialmente asequible, crece
a un ritmo que no podemos
atender; por otro, los condicio-
nantes normativos, burocrati-
cos y territoriales hacen que
cada proyecto sea una carrera
de fondo, costosa y, a menudo,
incierta.

En ABINI creemos que es
urgente un cambio de mentali-
dad que supere la visién de la
construcciéon como un proble-
ma, y la entienda como parte
de la solucién. La construccién
responsable y de calidad es
capaz de regenerar barrios,
revitalizar economias locales y
ofrecer oportunidades labora-
les estables y cualificadas. Pero
para lograrlo, necesitamos un
marco normativo estable, agil y
predecible.

Uno de los principales obje-
tivos es la simplificacién de tra-
mites. No puede ser que obte-
ner una licencia de obra supon-
ga, en algunos casos, mas de
dos afios de espera. Esa lenti-
tud no solo encarece los pro-
yectos, sino que también desin-
centiva la inversion, reduce la oferta y, en consecuencia,
encarece aun mas los precios para el ciudadano. La digitali-
zacién de procesos y la coordinacién real entre administra-
ciones no es una opcién: es una necesidad inmediata.

Otro reto ineludible es el acceso de los jovenes a la
vivienda. Las nuevas generaciones se encuentran atrapa-
das entre salarios que no acompafan y precios de compra
o alquiler fuera de su alcance. El sector privado esta dis-
puesto a ser parte de la solucién, pero para ello es funda-
mental que se promueva suelo para vivienda protegida,

«No podemos seguir haciendo lo mismo
esperando resultados diferentes. El futuro
de la construccién en Baleares dependera
de nuestra capacidad para innovar,
adaptarnos y colaborar»

Daniel Arenas

que se incentive la rehabilitacion de inmuebles y
que se faciliten férmulas innovadoras como la
cesion de uso o el coliving regulado.

La sostenibilidad es otro pilar sobre el que que-
remos construir el futuro. No se trata de una eti-
queta para las memorias anuales, sino de integrar
criterios medioambientales desde el disefio hasta
la ejecucién: eficiencia energética, materiales de
bajo impacto, reutilizacion de recursos hidricos y
energias renovables. La construccién sostenible no
encarece, sino que a medio plazo abarata costes
de mantenimiento y mejora la calidad de vida.

También debemos hablar de la diversificacién
del sector. Baleares no puede depender Unica-
mente de la vivienda de lujo o del turismo como
motor de la construccién. Es el momento de apos-
tar por equipamientos publicos, infraestructuras
productivas y proyectos que respondan a las nece-
sidades reales de la poblacién residente. La cola-
boracién publico-privada es clave para hacer reali-
dad estas inversiones, y debe basarse en la con-
fianza mutua y en objetivos claros de beneficio
social.

En ABINI apostamos por un dialogo constante
con las instituciones, con la sociedad civil y con
todos los agentes del sector. Las soluciones no lle-
garan de una Unica mesa, sino de un consenso
amplio que ponga el bienestar de las personas en
el centro. Y para ello, es imprescindible reconocer
que la construccién no es un fin en si misma, sino un
medio para garantizar que Baleares siga siendo un lugar
donde vivir sea posible, accesible y digno.

Si algo hemos aprendido en los ultimos afios es que no
podemos seguir haciendo lo mismo esperando resultados
diferentes. El futuro de la construccién en Baleares depen-
derd de nuestra capacidad para innovar, adaptarnos y cola-
borar. En nuestras manos esta construir no solo edificios,
sino también un modelo territorial equilibrado, préspero y
justo para todos.

2 El teu projecte.
El nostre ofici.
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esas empresas que

ha ido creciendo
conforme han pasado
los afios, en este caso
mas de doce. Ha creci-
do en reputacion, en
clientes y también en
su propia labor. La
actividad principal de
IMECA son las insta-
laciones  mecanicas
que comprenden todo
el conjunto de instala-
ciones de fontaneria,
climatizacion, calefac-
cion, saneamiento,
ventilacion,  protec-
cion contra incendios
y gas. Especializacio-
nes que se han ido
incorporando a su
actividad, paulatina-
mente. Por eso, hoy en
dia estan «en plena disposicion de
afrontar cualquier proyecto que
requiera un solucion integral y
personalizada» asegura Fernando
Alvarez, gerente de IMECA en
Mallorca.

IMECA es una de

IMECA dispone de una
importante red de
proveedores en la que
confia, un hecho
fundamental para el
proceso, aseguran

Cualquier construccion o tipo
de obra, desde edificios de vivien-
das, viviendas unifamiliares, com-
plejos hoteleros, grandes superfi-
cies comerciales, obras publicas
como colegios, hospitales, centros
de salud, etcétera.

Creciendo para avanzar
En los ultimos anos IMECA ha
experimentado un importante
crecimiento, en gran parte gracias
a la adjudicacion del nuevo com-
plejo hotelero en Punta Negra en
Calvia. Un proyecto a punto de
finalizar para IMECA y del que se
sienten especialmente orgullosos
por el trabajo realizado. «Se trata
de un proyecto de gran volumen,
que ha requerido de mucho
esfuerzo técnico y humano y que
nos ha dado una gran experiencia
para poder afrontar proyectos de
esta envergadura en el futuro»,
destaca Fernando Alvarez.

Pero este crecimiento también
se ha consolidado fuertemente en

e (J(JNSTRUGC 0 N Y Wo&&&m/&///////////////////

IMECA consolida en 2025 su
presencia en Baleares

La empresa, cuya actividad principal son las instalaciones mecanicas
como fontaneria o climatizacion, afiade ahora las instalaciones eléctricas

Arriba uno de los hoteles en los que recientemente ha trabajado
IMECA, y Lidl Clavia y KaveHome, para quienes también ha elabo-
rado proyectos de instalaciones. Fotos: IMECA INSTALLACIONS

Avinguda des
Parc, 22, Manacor.

info@imecaslu.net
97184 4197

2025 por una diversificacion de
su cartera de clientes, tanto nacio-
nales como locales, que han con-
tado con IMECA para sus proyec-
tos y han querido repetir.
Ademis, y siguiendo en la linea
de crecer y avanzar, actualmente la
empresa también cuenta con la

capacidad  de

Fachada del hotel Punta Negra
donde actualmente IMECA rea-
liza instalaciones.

nuevas propuestas IMECA se apo-
ya en la que consideran es su
«principal fortaleza»; un equipo
de produccion y técnico muy
fuerte y comprometido. «Ese es
nuestro gran valor a pesar de las
circunstancias generales de falta
de recursos humanos en la isla
por el problema de falta de vivien-
da que padecemos. Intentamos
generar las condiciones para la
consecucion de un entorno labo-
ral saludable que propicie el com-
promiso de las personas», detalla
Alvarez. A dicho equipo humano
se le suma un equipo de colabora-
dores externos especializados que
«se sienten confiados y comodos

al trabajar con nosotros».
Ademas, IMECA dispone de
una importante red de proveedo-
res en la que confia, un hecho
fundamental para el proceso.
«Una confianza

asumir proyec- < basada siempre
tos de Ii)nst};llal— Fernando Alvarez: en la transga—
ciones eléctri- «Estamos inmersos en rencia, el respe-
cas, presentan- acfuyerzo constante de to, el cumpli-
do asi una solu- . . miento de los
cion completa. profesmnallzar la acuerdos y la

Por todo ello: empresaen todas sus solvencia y
especializacion,  Zreas» tranquilidad

crecimiento,

diversificacion... en definitiva, en
base a una mejora de la producti-
vidad, la empresa ha logrado una
mayor rentabilidad. «Estamos
inmersos en esfuerzo constante de
profesionalizar la empresa en
todas sus dreas y los pasos que
vamos dando en ese sentido se
van reflejando en sus resultados»
declara su gerente.

Una red humana clave
Y para lograr todos lo retos y las

que IMECA les
ofrece», sentencia el gerente.

En cuanto a territorio se refiere,
IMECA no solo estd presente en
Mallorca, sino que cuenta con tra-
bajos en Menorca e Ibiza, donde
recientemente estan trabajando en
un complejo hotelero que les ocu-
pard alrededor de un ano. Anadir
que en el ultimo afio han abierto
una delegacion en Andalucia, «La
Costa del Sol ofrece muchas opor-
tunidades y queremos estar ahi»,
asevera Alvarez.
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por parte de extrz
71,61 % con resp -{
% tre del afio anteriol
este sector sigue
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) eompraventas

La escalada del
precio dela
vivienda Ilega alos

:ligera

caida de las ventas

La adquisicion de inmuebles por parte de ciudadanos de otros
paises se ha contenido en el sequndo trimestre del afo y el

numero de compraventas ha caido un 1,61 % con respecto al
mismo trimestre del afo anterior

a crisis de vivienda que
Lvive Baleares, con unos pre-

cios de compra completa-
mente desbocados, llega al mer-
cado internacional. La vivienda
también se encarece para los
compradores de otros paises, y
ademas en mayor medida por-
que se trata de adquisiciones de
mayor valor, y eso se ha notado

en el mercado inmobiliario.

La adquisicion de inmuebles
por parte de ciudadanos de otros
paises se ha contenido en el
segundo trimestre del afo y el
numero de compraventas ha caido
un 1,61 % con respecto al mismo
trimestre del ano anterior. No
obstante, las compras siguen
representando un 28 % del total y

Baleares se situa por debajo de
Alicante (43,3 %), Santa Cruz de
Tenerife (35,72 %) y Malaga
(33,29 %), segun las estadisticas
publicadas el pasado viernes por
el Colegio de Registradores relati-
vas al segundo trimestre del afio.
Los extranjeros no son los tni-
cos que han dejado de comprar
vivienda porque también el niime-

ro de adquisiciones ha caido un
8,8 % en este mismo periodo.
¢Qué ha pasado para que se con-
tengan las compraventas y se
reduzca el numero de operaciones
en todas las nacionalidades?

La explicacion a este descenso
puede estar en el imparable creci-
miento del precio de la vivienda,
que se acerca a niveles nunca vis-
tos, muy por encima de los
récords que se

mestre que pasa porque la subi-
da de precios en Baleares es de
las mas altas de Espana. En el
ultimo trimestre, la vivienda es
un 3,2 % mds cara que en el
anterior, cuando la subida
nacional se ha situado en un 1,1
%. Varias comunidades han
experimentado subidas muy por
encima de la media, pero en este
caso el precio de partida es muy

bajo. Por ejem-

fijaron en pleno
boom inmobi-
liario. Los ulti-
mos datos del
Colegio de
Registradores
ponen cifras a la
desmesura: el
precio medio de

Un piso de 90 metros
cuadrados valia una
media de 245.790 euros
enjunio de 2021, ahora
cuesta 355.140 euros

plo, en Extre-
madura los
precios  han
subido un 9,5
% en el segun-
trimestre
del ano, pero
el metro cua-
drado cuesta

la vivienda en
Baleares se acer-
ca en junio de
este ano a los
4.000  euros:
son 3.946. Solo
Madrid supera
este dato, con
4.067 euros el metro cuadrado.
La consecuencia de ese precio
nunca visto hasta ahora es que un
piso de 90 metros cuadrados que
en junio de 2021 valia una media
de 245.790 euros cuesta en estos
momentos 355.140 euros, segun
los registradores. Es una subida
de un 44 % en cuatro anos. El IPC
ha subido en el mismo periodo un
18,8 %. La vivienda casi triplica la
subida del IPC y los sueldos han
subido en consonancia con el
Indice de Precios al Consumo.

extremena

Subida imparable
El problema se agrava cada tri-

Con lo que cuesta una
vivienda en las Islas se
puede comprar cuatro
en la comunidad de

alli 881 euros.

Para estable-
cer una compa-
racion, ese piso
90 metros

cuadrados que

en Baleares cos-

taba  355.140
euros cuesta en Extremadura
79.290. Con lo que cuesta una
vivienda en las Islas se puede
comprar cuatro en la comunidad
extremena.

Esos precios hacen que los
ciudadanos de Baleares paguen
las hipotecas mads elevadas de
toda Espana. Los registradores
sefialan que la hipoteca media
que se firmo en el segundo tri-
mestre del afio fue de 269.051
euros: 1.295 euros al mes. El
salario minimo interprofesional
esta por debajo de la hipoteca
media. Quien lo cobra gana
1.184 euros al mes.
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Decano del Colegio Oficial de Ingenieros Industriales de las Illes Balears

El salto cudntico que redefine como vivimos

Bl [

| futuro de la construccién industrializada pasa

por avanzar y desarrollar unas tecnologias que,

en realidad, en construccion llevan presentes

desde la época de los romanos. Porque si lo pen-

samos bien, el gran salto de la construccién se

dio hace siglos, con la invencién y el perfeccio-
namiento del hormigén. Ese material fue una auténtica
revolucion: permitié levantar ciudades enteras, puentes que
aun hoy siguen en pie y obras que demostraron que la
durabilidad podia convivir con la escala. De hecho, el hor-
migén fue la base de la primera estructura de gran enver-
gadura en Nueva York, levantada hace ya mas de 150 afios.
Un hito que marcé un antes y un después en la manera de
concebir edificios.

Ahora, con la industrializacién, volvemos a estar en un
momento historico similar. Se trata de un sector que,
durante demasiado tiempo, ha funcionado con muy poca
innovacion, casi repitiendo férmulas antiguas, sin aprove-
char todo el potencial tecnolégico que estaba a su alcance.
Y la construccién industrializada representa, precisamente,
ese salto necesario.

Un salto que no es incremental, sino cuantico. Porque
cambia de manera radical la forma de concebir, proyectary
ejecutar. Y aunque a veces se malinterprete, la esencia de
esta transformacién se puede entender con una metafora
sencilla: son como piezas de Lego. Piezas con las que pue-
des construir, variar, personalizar, pero que siempre respe-
tan un sistema constructivo comun. Igual que ocurre en la
automocion: las marcas disefian componentes, piezas y

DISTRIBUIDOR GASOLEOS Y LUBRICANTES

«Lo que esta en juego no es Gnicamente
como construimos, sino como habitamos.
La industrializacion no es el futuro, es la
llave que conecta tradicion, tecnologiay
sostenibilidad para dar forma a las
ciudades y hogares del mafiana».

Mateu Oliver

plataformas, pero mientras respeten un
mismo sistema todo encaja, todo funciona.

Esto, aplicado a la edificacion, significa
que en el futuro conviviremos con apenas
cuatro grandes sistemas constructivos.
Seran ellos los que definan el mapa global
de la construccién, desde los rascacielos
mas espectaculares hasta el chalet mas
sencillo. Un lenguaje universal de ensam-
blajes y compatibilidades.

Y aqui conviene hacer una distincion: la
construccién prefabricada no es lo mismo
que la industrializada. Lo prefabricado es un
modulo cerrado, algo que se compra, se colo-
cay se planta. Cumple una funcién, si, pero
es mas rigido. En cambio, la industrializa-
cion lleva la idea un paso mas alla. Es mas
libre, mas evolucionada, y abre un campo
inmenso para que arquitectos e ingenieros
desplieguen toda su creatividad. Porque ya
no se trata solo de ensamblar, sino de dise-
fiar médulos flexibles, adaptables, capaces de responder a las
demandas estéticas, funcionales y sostenibles del siglo XXI.

Al final, lo que esta en juego no es Unicamente como
construimos, sino cémo habitamos, cémo entendemos la
arquitectura como un sistema vivo. La industrializacién no
es el futuro, es la llave que conecta tradicién, tecnologia y
sostenibilidad para dar forma a las ciudades y hogares del
manana.

ar Ol
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Mas adquisiciones

al contado: un

46 % no necesita

hipotecarse

Aunque se realizan menos compras

de viviendas, el nimero de
compraventas al contado crece

Radiografia del sector

carse ya no es un lujo, al menos no lo es para el
46 % de quienes han comprado un inmueble en
las Islas hasta mayo. Las estadisticas de compraventa
de viviendas publicados a principios de agosto por el
Instituto Nacional de Estadistica (INE) muestran dos
tendencias claras hasta el mes de mayo: se compran
menos vivienda, pero casi la mitad se paga a tocateja.
Una mirada a la serie histérica de los datos acredita
esta situacion. Hace 20 afios, el 78 % de las compras
se hacian gracias a una hipoteca. Eran los afnos del
boom inmobiliario, cuando las grandes entidades ban-
carias daban préstamos de hasta el 120 % del valor de
la vivienda y las compraventas se dispararon, con efec-
tos catastroficos para muchos de estos compradores,
que no pudieron hacer frente a los pagos y acabaron
desahuciados.
La concesion de hipotecas se contrajo y las compras

Comprar una vivienda sin necesidad de hipote-

al contado aumentaron con el paso de los anos. El afio
pasado, el 43 % de las compras inmobiliarias se hizo
con hipoteca o, dicho al revés, el 57 % se pagaron al
contado. La tendencia de los cinco primeros meses del
ano ha variado ligeramente y ahora se paga al contado
el 46 % de las adquisiciones totales. Los expertos
apuntan a que este repunte en la firma de hipotecas se
debe al descenso en los tipos de interés, que hace mas
interesante en la actualidad hipotecarse que hace unos
anos, cuando los intereses eran mucho mas altos.

Por lo que respecta al aumento de las compras al
contado, entre las razones que se apuntan es que
muchas de estas compras no son para la primera
vivienda, con lo que se paga con el dinero de la venta
de la anterior, y al aumento de las compras de vivien-
da por parte de empresas, no de particulares, que des-
pués las destinan al mercado del alquiler para aumen-
tar los beneficios de la compra.

El Euribor experimenta un descenso
significativo en el dltimo afho

Sin embargo, el Euribor a doce meses cerré agosto y septiembre con un repunte
frente al mes anterior, confirmando asi dos subidas en los Ultimos seis meses

1 euribor a doce meses, el
Eindicador de referencia

para la mayoria de hipote-
cas variables en Espana, cerro el
mes de septiembre situado en el
2,172%, lo que supone una leve
alza respecto a agosto, aunque la
favorable comparativa anual
implicara que las cuotas hipote-
carias referenciadas sigan bajan-
do, de acuerdo con los calculos
realizados por Europa Press.

En septiembre, la tasa de refe-
rencia, a la que estan referencia-
das la mayoria de hipotecas
variables en Espana, se elevo 5,8
puntos basicos, en comparacion
con el 2,114% de agosto. Sin
embargo, en comparacion con
septiembre de 2024, el dato se
redujo en 76,4 puntos bdsicos,
ya que el afio pasado estaba en
el 2,936%.

Dado que las hipotecas varia-
bles suelen repreciarse anual-
mente, aquellos que tengan que
utilizar el dato de septiembre
verdn caer su cuota hipotecaria a
pesar del leve repunte frente a
agosto. Asi, una persona que
tenga contratada una hipoteca
variable de 150.000 euros a 30
anos y con un diferencial del
0,99% mas Euribor y deba revi-
sar su tipo de interés con el
nivel de septiembre registrara un
descenso en su cuota de 64
euros al mes. Esto equivale a
unos 770 euros al afio.

Este calculo, realizado por
Europa Press, implica el maximo
nivel de descenso para una per-
sona que haya contratado una
hipoteca con ese nivel financia-
do, ya que al tratarse de una
revision, al principio del présta-

mo (es decir, le quedan 30 afios
por amortizar), el cambio en el
tipo de interés tiene mucho mas
impacto al haber mucho princi-
pal por amortizar.

«Un Euribor cercano al 2%
permite al mercado seguir en
una dindmica muy positiva, en
la que los bancos podrian inclu-
so mejorar sus ofertas un poco
mas en los casos que asi lo con-
sideren segun el perfil del clien-
te», ha analizado el director de
Hipotecas de iAhorro, Simone
Colombelli. «Aunque es cierto
que las expectativas han cambia-
do, todavia hay tiempo para que
veamos a este indicador rebajar

Pese al ligero repunte,
los hipotecados a tipo
variable veran rebajas en
los préstamos revisados
en septiembre

esta barrera psicologica del 2%;
si no es este ano sera a princi-
pios de 2026, pero estamos con-
vencidos de que ocurrira tarde o
temprano», ha apostillado.

De su lado, el consejero dele-
gado y fundador de Trioteca,
Ricard Garriga, ha agregado que
«el Euribor nunca baja en linea
recta». Ademds, ha enfatizado
en que «siempre corrige en fun-
cion de las expectativas del mer-
cado y de los mensajes del
BCE».

En esta linea, y segun el ana-
lista de HelpMyCash, Miquel
Riera, la prevision es que el
Euribor no varie mucho durante
el tramo final del 2025. «Lo mas
probable es que termine el afio
con un valor de entre el 2,10% y
el 2,20%», ha explicado el
experto.
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preocupa a los hipotecados

y muchos se preguntan qué
evolucion tendra el Euribor. Pau
A. Monserrat, miembro del CES,
profesor de la UIB y economista
de Futur Legal, tiene buenas
noticias, ya que la previsiones
sobre el citado indice de referen-
cia han mejorado.

En este sentido, explica que
«el propio Banco Central Euro-
peo (BCE) predijo el pasado mes
de junio un Euribor a 3 meses al
1,9 % en 2026, con un incre-
mento al 2,2 % en 2027. Tenien-
do en cuenta que en términos
anualizados el valor a 3 meses y
a 12 meses estan muy cerca en
estos momentos, podemos tomar
estas predicciones también para
el Euribor a 12 meses».

En cuanto a casas de analisis,
FUNCAS ha actualizado recien-
temente sus predicciones sobre
el Euribor a 12 meses. En con-
creto, las situa en el 1,96 % en
diciembre de 2025 y en el 1,90 %
a finales de 2026. Por su parte,
«los miembros del panel de pre-
visiones de la economia espafiola
en julio de 2025 prevén una
inflacion al 2,2 % en diciembre
de este afo, para cerrar 2026 al 2
%. Esta contencion de precios,
segin FUNCAS, llevara al BCE a
volver a reducir sus tipos oficia-

I a incertidumbre econémica
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;cOmo evolucionara el Euribor?

les 0,25 puntos porcentuales este
mismo ano (dejando la facilidad
de depositos en el 1,75 %). De
cumplirse sus expectativas de
politica monetaria, el BCE no
volveria a bajar tipos en 2026».
El prestigioso economista
sefiala que «combinando las
diversas predicciones sobre el
referencial hipotecario, podemos
esperar un Euribor por debajo
del 2 % este mismo afo, una
senda estable en 2026 hacia el
1,9 % y un ligero encarecimiento
del crédito en 2027. Como siem-
pre digo, con la cautela de que
las proyecciones cambian cada
mes y solo nos sirven como refe-
rencia de tendencias».
Preguntado por si hay riesgo
de deflaciéon, Monserrat descarta
«una bajada de precios generali-
zada. Sin embargo, el riesgo de
una inflacion por debajo del 2%
es un escenario que ya manejaba
el BCE en su ultima reunion de

politica monetaria en junio de
este afio: una inflacion media del
2 % en 2025, del 1,6 % en 2026
y una recuperacion hacia la sen-
da deseada del 2 % bien entrado
el 2027».

A su modo de ver, «las politi-
cas economicas del presidente
de EEUU, de momento, estdn
implicando riesgos de precios
demasiado bajos en Europa.
Pese a que la instauracion de
fuertes aranceles a los productos
de medio mundo deberia provo-
car una inflacion mundial, hay
otras consecuencias que empu-
jan hacia abajo los precios en
Europa». En este sentido, apun-
ta que el euro se ha apreciado
cerca de un 15 % respecto al
dolar en lo que llevamos de afio.
«Con un euro ya casi podemos
comprar 1,20 dolares, cuando a
principio de afo se rozaba la
paridad. El actual tipo de cam-
bio afecta positivamente a las
importaciones hacia Europa, si
bien encarece nuestras exporta-
ciones». Ademds, resalta que «el
precio del petroleo sigue cayen-
do, a pesar del conflicto entre
Israel e Iran; la OPEP sigue
inyectando crudo al mercado.
Ademas, el petroleo se paga en
dolares, por lo que sale mads
barato al cambiar euros caros
por dolares baratos».

.H'F
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Presidente de la Asociacion de Constructores de Baleares

La construccion, un sector
vital en riesgo por la falta
de relevo generacional

in duda, una de mis mayores
preocupaciones como empresa-
rioy presidente de la Asociacién
de Constructores de Baleares es
la escasez de mano de obra en
nuestro sector. La falta de perso-
nas trabajadoras cualificadas amenaza con
frenar la ejecucion de proyectos vitales y
poner en riesgo los objetivos de vivienda e
infraestructuras del Plan de Recuperacion,
Transformacion y Resiliencia.

La situacién actual se agrava por un preo-
cupante envejecimiento de las plantillas y
una falta de relevo generacional. Los datos
que hemos podido recabar del Informe 2024
del Observatorio Industrial de la Construc-
cion son contundentes: la edad media de los
trabajadores del sector se sitia en 45 afios. bl
Mientras que la poblacién ocupada entre 30
y 54 afios constituye la gran mayoria
(67.9%), los jovenes menores de 30 afos
apenas representan un 10.3% del total. Lo que es aiin mas
revelador es la tendencia a largo plazo: en la ultima década,
la presencia de jévenes ha disminuido, mientras que la de
los mayores de 55 afios ha aumentado drasticamente,
pasando de un 12.1% en 2014 a un 21.9% en la actualidad.
Esta diferencia, que era de solo un punto porcentual hace
diez afos, hoy supera los once. Esta brecha generacional
tiene consecuencias directas y tangibles. Se estima que, en
los préximos 10 afios, cerca del 22% de la fuerza laboral
actual del sector se jubilara. Este dato, sumado a que mas
del 8.7% de los ocupados mayores de 60 afios saldran del
sector en solo 5 afos, dibuja un panorama de inminente
escasez. Si la tendencia continta, el sector se enfrenta a un
vacio de talento y experiencia que no se podra cubrir de for-
ma natural. Las empresas ya lo sienten: mas del 50% de las
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« La construccién de hoy es un sector
atractivo y moderno, que ofrece empleo
de calidad, con una alta tasa de contratos
indefinidos y salarios superiores a la media
de otros sectores econémicos»

companias de la construccion declaran estar afectadas por
la falta de mano de obra, seglin el Banco de Espafa.

La solucién no es sencilla, pero es posible. Lo primero y
mas importante es desterrar los estigmas que aun persis-

Obres 1 Construccions Tomeu Rossello

C/ Es Rafal, 10, 1° - Porreres - Telf. 971 168 475
www.octrsl.com

Climent Olives

ten. La imagen de un sector precario, demonizado injusta-
mente tras la crisis financiera de 2007, esta desfasada. La
construccion de hoy es un sector atractivo y moderno, que
ofrece empleo de calidad, con una alta tasa de contratos
indefinidos y salarios superiores a la media de otros secto-
res econémicos.

Para demostrarlo, la Confederacion Nacional de la Cons-
trucciéon (CNC) y los sindicatos mayoritarios han logrado
hitos histéricos a través del VIl Convenio General. Este
acuerdo ha puesto en marcha el primer plan de pensiones
de empleo sectorial, una medida pionera en Espaiia.

El problema, entonces, no es que el sector
no sea atractivo, sino que falta informacién.
Reclamamos a las administraciones estatales y
autondmicas su implicacion para encontrar
soluciones. En concreto, pedimos al Gobierno
central un completo Plan de Choque que abor-
de esta crisis de forma holistica y urgente. Las
medidas propuestas son claras y contunden-
tes: mejorar la imagen, fomentar la Formacion
Profesional, la regularizaciéon por arraigo de tra-
bajadores inmigrantes y aumentar la participa-
cion de jovenes y mujeres.

Tenemos que llegar a los jovenes para que
quieran venir a formarse en la Universidad de
la Construccién, la Fundacion laboral. En Balea-
res formamos cada afio a mas de 4.000 traba-
jadores y tenemos implantados los grados
medios de FP en las tres islas. Es necesaria la
colaboracién publico-privada para atraer y for-
mar a mas gente. En concreto, las mujeres, por
ejemplo, solo constituyen el 8.9% de los ocupa-
dos. Aumentar este segmento ampliaria signi-
ficativamente la base de talentos disponibles.

Es necesaria una colaboracién directa con el SOIB para
recualificar e incentivar la incorporacién de personas traba-
jadoras de aqui por las dificultades de traer gente de fuera
por el problema de la vivienda. Actualmente, en el SOIB hay
registrados unos 3.500 parados en el sector de la Construc-
cion mientras las empresas estan desesperadas por encon-
trar personal.

Quien empieza a trabajar en la construccién, se queda. El
sector ofrece trayectorias interesantes y una estabilidad
envidiable. El reto esta en la captacién. El futuro de nues-
tras infraestructuras, nuestras viviendas y, en ultima instan-
cia, el crecimiento, depende de que seamos capaces de
atraer a una nueva generacion de profesionales. Es hora de
actuar, de dejar atrds los prejuicios y de invertir en el sector
que literalmente construye nuestro futuro.
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a construccion es uno de
Lesos sectores en los que una

larga y solvente experiencia
se traduce en seguridad, tanto
para el cliente como para la cons-
tructora, capaz de afrontar cual-
quier reto. Y si a mas de cien afios
de trabajo se une una constante
adaptacion a los cambios y una
apuesta por la mejora continua,
entonces hablamos de Grupo
Ferra, dirigido por Fernando
Rodriguez.

—Este afio cumplen 135 afios.
¢Cudl ha sido la clave para seguir
siendo un referente del sector?

—La clave de nuestra longevidad
y liderazgo en el sector ha sido la
capacidad de evolucionar sin per-
der nuestra identidad. Desde

«La clave de nuestra
longevidad y liderazgo
en el sector hasido la
capacidad de evolucionar
sin perder nuestra
identidad»

nuestros inicios, hemos manteni-
do un firme compromiso con la
calidad, la responsabilidad y el
respeto por el entorno. Hemos
sabido adaptarnos a los cambios
tecnologicos, sociales y economi-
cos, pero siempre conservando el
espiritu artesanal que nos caracte-
riza. La confianza de nuestros
clientes, la dedicacion de nuestros
equipos y la vision a largo plazo
han sido pilares fundamentales.
Cada proyecto que emprendemos
es una oportunidad para reafirmar
nuestros valores y seguir constru-
yendo futuro.

—Asumi6 la direccién en 2023,
¢qué lineas estratégicas ha impul-
sado para consolidar el legado y
afrontar los nuevos desaffos del
sector?

—Cuando asumi la direccion,
entendi que el reto era doble: pre-
servar un legado centenario y pre-
parar a la empresa para los desa-
fios del siglo XXI. Por eso, hemos
impulsado tres lineas estratégicas
clave. En primer lugar, la digitali-
zacion de procesos, que nos per-
mite ser mds eficientes, transpa-
rentes y agiles. En segundo lugar,
la sostenibilidad, no solo como
compromiso ambiental, sino
como eje transversal de nuestra
actividad. Y en tercer lugar, el
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Fernando Rodriguez Rodriguez, director General de Grupo Ferra

«Aquella empresa que
construye un futuro mejor»

Fernando Rodriguez, director de la empresa desde 2023, comprendié con su llegada al cargo la

importancia de preservar un legado de mas de cien aiios y la imprescindible preparacién de la empre-

sa para los retos del futuro. Foto: TOMAS MONTES PALMER

Grupo Ferra haimpulsado
tres lineas estratégicas
clave: la digitalizacion de
procesos, el compromiso
con la sostenibilidad y la
apuesta por el talento

desarrollo del talento, fomentan-
do la formaciéon continua, la
atraccion de nuevos perfiles y el
bienestar de nuestros equipos.
Estas lineas nos permiten consoli-
dar nuestra posicion y afrontar
con garantias los retos del sector.

—;Qué impacto tangible han
tenido sus certificaciones interna-
cionales como las ISO 9001,
14001 y 45001 en la forma de tra-

bajar y en la confianza de sus
clientes?

—Las certificaciones ISO han
supuesto un antes y un después
en nuestra forma de trabajar. La
1SO 9001 nos ha permitido estan-
darizar procesos y garantizar la
calidad en cada etapa. La ISO
14001 ha reforzado nuestra ges-
tion ambiental, ayudandonos a
reducir el impacto ecoldgico y a
promover prdcticas mads responsa-
bles. Y la ISO 45001 ha elevado
nuestros estandares de seguridad
y salud laboral, protegiendo a
nuestros equipos y generando
entornos de trabajo mds seguros.
Para nuestros clientes, estas certi-
ficaciones son una garantia de
compromiso, profesionalidad y
mejora continua. Nos han abierto
puertas a proyectos mds exigentes

C/ Madalena, 1
07180 Poligono Son Bugadellas
Santa Ponca-Calvia. Mallorca.

inffo@grupoferra.com
+34 971699 606

y han consolidado relaciones
basadas en la confianza.

—Abarcan desde viviendas unifa-
miliares y plurifamiliares hasta
proyectos de hosteleria, rehabili-
tacién y obra civil. ;Qué retos
supone y c6mo mantienen la
excelencia en todos ellos?

—La diversidad de tipologias
supone un reto constante, pero
también una fuente de aprendiza-
je y evolucion. Cada tipo de pro-
yecto tiene sus particularidades,
sus exigencias técnicas y sus dina-
micas de trabajo. Para mantener
la excelencia, aplicamos un enfo-
que transversal basado en la pla-
nificacion rigurosa, el control de
calidad, la innovacion y la escu-
cha activa al cliente. Contamos
con equipos especializados que
trabajan de forma coordinada,
compartiendo conocimiento y
buenas practicas. Esta estructura
nos permite abordar cada proyec-
to con solvencia, adaptarnos a sus
necesidades y garantizar resulta-
dos que superen las expectativas.

«Nuestras acciones RSC
han fortalecido el vinculo
con la comunidad, han
creado oportunidadesy
contribuido a un entorno
mas justo y sostenible»

—La RSC de Grupo Ferra pone
en el centro a las personas.
¢Coémo integran estas acciones en
la estrategia global de la empresa
y qué impacto real han visto en su
entorno mas cercano?

—La responsabilidad social cor-
porativa forma parte de nuestra
estrategia, no como un anadido,
sino como un eje vertebrador.
Ponemos a las personas en el cen-
tro, tanto dentro como fuera de la
empresa. Internamente, promove-
mos el bienestar, la conciliacion,
la formacion y la igualdad de
oportunidades.  Externamente,
colaboramos con entidades socia-
les, apoyamos iniciativas locales y
fomentamos el empleo de proxi-
midad. Estas acciones han genera-
do un impacto real: han fortaleci-
do nuestro vinculo con la comu-
nidad, han creado oportunidades
y han contribuido a un entorno
mads justo y sostenible. Creemos
que una empresa que cuida a las
personas construye un futuro
mejor para todos.
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El

Tirme promueve el
uso de este material
considerandolo una
pieza clave para
impulsar la
economia circular

su papel como agente clave

para la consecucion de las
metas marcadas a nivel global,
enfocadas en la reduccion de la
cantidad de residuos generados,
en el mayor aprovechamiento de
los recursos alargando la vida util
de los materiales, asi como facili-
tando su reutilizacion y reciclaje.
Es por ello que hoy son un actor
principal y un firme prescriptor
de la filosofia de la Economia Cir-
cular. Su mision es gestionar resi-
duos de manera sostenible, trans-
formandolos en recursos que
generen valor y repercutan en una
mayor calidad de vida de los ciu-
dadanos y visitantes de Balears, a
través de un tratamiento
medioambiental optimo, en efi-
ciencia y en costes.

La valorizacion de residuos y la
potenciacion del uso de materias
primas secundarias, como son los
aridos reciclados, constituyen uno
de los aspectos clave en la implan-
tacion de una estrategia de econo-
mia circular. La propia Ley
8/2019, de 19 de febrero, de resi-
duos y suelos contaminados de

En TIRME son conscientes de

Mallorca cuenta con
numerosas referencias en
el uso de ecoarido,
siendo muchas de ellas
pioneras en Espafa

las Illes Balears destaca en el Titu-
lo IIT la importancia de considerar
y priorizar la reutilizacion de resi-
duos o productos procedentes del
tratamiento de residuos, como los
aridos reciclados. En Mallorca, la
fraccion mineral de las escorias de
incineracion (ecoarido) se
encuentra entre las corrientes con
potencial de contribucion al obje-
tivo de aumentar la tasa de circu-
laridad.

En la planta de valorizacion
energética de Mallorca, se trata la
fraccion no reciclable de los Resi-
duos Municipales (RM) que de
otra forma se deberian enviar a un
vertedero, ultimo eslabon en la
jerarquia establecida en las nor-
mativas europea, estatal, autono-
mica e insular. Esta planta genera
anualmente mas de 300.000
MWh de energia eléctrica, siendo

s ()N STRUGE 0 N y WM///////////////////

, materia prima sec

Sobre estas lineas, imagen de la planta de escorias y una muestra
de hormigén con ecoaridos y un silo hecho con Reblok.

1

Anualmente recuperan
unas 100 mil toneladas de
ecoarido, y su uso
contribuye alalucha
contra el cambio climatico

el 50% energia renovable. Tras
este proceso, también se recupe-
ran las escorias obtenidas en el
proceso de combustion. Estas se
envian a la planta de produccion
de ecodridos, donde se extraen los
metales férricos y no férricos,
quedando finalmente el ecodrido,
un producto mineral que sustitu-
ye a los dridos naturales en diver-
sas aplicaciones. Anualmente pue-
den recuperar alrededor de
100.000 toneladas de esta materia
prima secundaria, y su uso contri-
buye a la lucha contra el cambio
climédtico, uno de los mayores
retos al que nos enfrentamos
actualmente como sociedad. En
concreto, el uso de dridos recicla-
dos en sustitucion de recursos
naturales reduce las emisiones de
gases de efecto invernadero (GEI)
al evitar la extraccion de aridos en
las canteras. Pero no solo reduce
la huella de carbono, también
contribuye a:

1. Evitar el envio a vertedero de
recursos 6ptimos para otros secto-
res econdmicos.

2. Reducir el consumo de recur-
sos naturales.

3. Reducir las emisiones de CO2.
4. Reducir el impacto ambiental
mejorando la eficiencia de los
procesos productivos.

5. Promover la economia circular.

|

-
4-‘- -
1

Pioneros en el uso del ecodrido

Mallorca cuenta con numerosas
referencias en el uso de ecodrido,
siendo muchas de ellas pioneras
en Espana. Se ha empleado en
obras publicas como la Ma-30, el
segundo cinturéon de Palma, ya
hace mas de 10 anos. Posterior-
mente a su ejecucion se ha reali-
zado un seguimiento sobre su
comportamiento en colaboracion
con el CEDEX (Centro de Estu-
dios y Experimentacion de Obras
Publicas O.A. y M.P, organismo
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undaria para la construccion

Los usos del ecoarido son miiltiples, aqui un carril bici elaborado
con él. Abajo Reblok para sefalizaciones y relleno para zanjas.

A la izquierda, fracciones de
ecoadrido. Arriba, relleno para
drenajes. A la derecha un
Reblok para muros de separa-
cién o seiializaciones y bloques
hechos con ecoarido.

publico de innovacion y vanguar-
dia capaz de abordar los proble-
mas de la ingenieria civil y el
medio ambiente de forma global y
desde una posicion de neutrali-
dad) y el Consell de Mallorca,
mostrando resultados excelentes.
La conclusion final del informe
emitido por el CEDEX en junio
de 2025 ha sido que «tras diez
afios de servicio de la carretera, el
firme ejecutado con ecodrido en
las capas de suelocemento y
explanada estabilizada, mantiene

Soller, km 8,2
07120 Palma.

info@tirme.com
+34 971435 050

unas condiciones estructurales
muy satisfactorias». También se
ha utilizado en otras importantes
infraestructuras como la Ma-19,
autovia Llucmajor a Campos o la
via conectora de Son Ferriol con
la Ma-15, autovia de Manacor.

Desde 2012 las escorias de inci-
neracion de RU estan incluidas en
el catdlogo de residuos utilizables
en construccion publicado por
CEDEX, en el que se recogen sus
caracteristicas y multiples aplicacio-
nes, oMo su uso para terraplenes,
construccion de carreteras, la fabri-
cacion de elementos prefabricados
tales como los adoqui-
nes, baldosas, bordillos,
fabricacion de hormigo-
nes y cementos,

En la actualidad Tir-
me comercializa ecoari-
do de diferentes tama-
N0s para su uso en obra
civil a un precio de
0.5€/t Todos sus aridos
tiene el marcado CE y
sirven para:

e Relleno de terraple-
nes y sub-base de carre-
teras.

e Construccion de
aparcamientos, calles
urbanas y residenciales,
caminos pavimentados
y viales.

* Materia primera en la
fabricacion de cemento.
e Sustituto de aridos
para la fabricacion de
diferentes productos.

¢ Incorporacion en la fabricacion
de elementos prefabricados (ado-
quines, ladrillos, bordillos, blo-
ques de hormigon, ...).

En este ultimo caso, Tirme ha
dado un paso mds para hacer mas
circulares sus procesos, implan-
tando la fabricacion propia de
prefabricados de hormigon con
ecoarido. Los ReBloks no estruc-
turales para muros de separacion,
senalizacion de zonas... Disponi-
ble en tres tamanos, ReBLOK de
1,20 metros x 0,6 x 0,6 (0.43 m3)
a 97€ la unidad.

Y seguirdn innovando con la
planta piloto de eco-hormigones,
que ayudard a optimizar y consoli-
dar el uso del ecoarido en hormi-
gones de limpieza. De este modo,
podran abordar los estudios nece-
sarios para mejorar la confianza de
los clientes y de las instituciones
en el uso de la fraccion mineral de
las escorias de incineracion como
arido secundario. Esto es especial-
mente importante en el sector de
la construccion, tanto desde un
punto de vista ecolégico como
economico, debido a su relevante
consumo de materias primas y al
potencial que ofrece para el apro-
vechamiento de materiales secun-
darios, como el ecoarido.
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SAUALTIY

sube 110

euros de media al
mes en Baleares

La escasez de oferta disponible, sumada a una demanda que
no deja de crecer, esta acelerando el encarecimiento del
alquiler, no solo en las Islas, sino también en toda Espafa

1 precio del alquiler esta
Edesbocado y sin frenos en

Baleares: sube 110 euros de
media al mes y la renta de un
piso de 80 metros supera ya los
1.500 euros mensuales. Asi lo
puso de manifiesto un informe
publicado por Fotocasa a princi-
pios de agosto.

En concreto, en el ultimo ano
el precio del alquiler ha subido
un 7,8 %, situando su precio en
19,01 euros al mes en julio,
segtin los datos del Indice Inmo-
biliario Fotocasa. «Si calculamos
este ultimo incremento intera-
nual en euros (1,37 euros) y lo
multiplicamos por los 80 metros

cuadrados de una vivienda estdn-
dar, vemos que se estian ofertan-
do pisos 110 euros mds caros que
hace un afo», argumentaron des-
de el citado portal inmobiliario.
De este modo, se ha pasado de
1.411 euros a 1.521 euros men-
suales de renta media por un piso
de 80 metros cuadrados.

s ;Compraroalquilar?

La inestabilidad del contrato de alquiler y la volatilidad de los pagos, incluso
con precios inmobiliarios muy altos, decanta la balanza a la compra

los principales problemas que tie-

nen los ciudadanos de Baleares.
Por ello, muchos se preguntan si es
mejor comprar o alquilar. Pau A. Mon-
serrat, miembro del CES, profesor de la
UIB y economista de Futur Legal hace
una reflexion muy interesante: «;Qué
propietario te permite vivir en un piso
varias décadas pagando lo mismo al
mes?».

El prestigioso experto realizé una
comparativa de precios y el resultado
es sorprendente. «Para comparar el
coste del alquiler con el de compra,
imaginemos que el banco nos concede
un 100 % del precio, al 2,9 % fijo a 30
anos. Tomaremos los precios medios
de los portales Idealista y Fotocasa
para compra y alquiler en Palma de
una vivienda de 80 metros cuadra-
dos».

En este sentido, expone que «una
familia que se plantea comprar en Pal-
ma se encontrard, segun estos portales,
con un coste por metro cuadrado de
4.947 euros. Por tanto, una vivienda de
80 metros cuadrados costaria 395.760
euros de media. Los compradores ten-
drian que aportar unos 40.000 euros de
ahorros para pagar los gastos de la
compraventa y la cuota de la hipoteca

El acceso a la vivienda es uno de

Con un coste por metro
cuadrado de 4.947 €, una
vivienda de 80 m? costaria
395.760 € de media

Si se puede comprary los
tipos fijos con competitivos,
la decision es bastante clara:
hay que comprar

seria de 1.647 euros». Monserrat anade
que «si esta familia se estudia alquilar
en la capital balear, el coste mensual
seria de unos 1.492 euros mensuales
(18,65 euros el metro cuadrado). Por
otro lado, deberia aportar un mes mads
de fianza. No entramos en otras exi-
gencias de los propietarios que expul-
san a muchos perfiles perfectamente
solventes».

El prestigioso experto apunta que
«para comparar teniendo en cuenta la
aportacion de ahorros, vamos a supo-
ner que el banco o nuestros padres nos
los financian, también, al 2,9 %: 166,5
euros al mes adicionales. Por tanto, el
coste mensual total de comprar con
financiacion hipotecaria seria de

1.813,5 euros (1.647 euros + 166.,5
euros)». Por tanto, resalta que «somos
propietarios de la vivienda y nos asegu-
ramos pagar lo mismo durante 30 afios.
Tendremos que asumir los costes y tri-
butos inherentes a la propiedad de un
inmueble, pero también la potencial
revalorizacion del bien».

Por su parte, «si conseguimos que
nos alquilen la vivienda, pagaremos
1.492 euros al mes durante 5 afnos, mas
los gastos pactados. No tenemos la cer-
teza de que nos renueven el contrato,
ni tampoco el precio que se pagara por
el alquiler en el momento de la renova-
cion».

Asi pues, Monserrat concluye que
«comprar exige un esfuerzo muy
importante en ahorros y el coste inicial
es superior al alquiler. Sin embargo, la
diferencia de 321,5 euros mensuales
solo se disfruta los primeros 5 anos. La
inestabilidad del contrato de alquiler y
la volatilidad de los pagos, incluso en
momentos de precios inmobiliarios
muy altos, decanta la balanza hacia la
compra. Si se puede comprar y los
tipos fijos son competitivos, la decision
es bastante clara: compra. Tener una
vivienda habitual en propiedad al jubi-
larte es la inversion mas inteligente que
puedes hacer».
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Cuentan con una amplia gama de ascensores
neumaticos, elevadores domésticos,

«El mercado del alquiler esta
encadenando subidas del precio a
un ritmo fuerte desde hace
meses. Este incremento sostenido
de los precios del alquiler estd
teniendo un impacto directo en
la economia doméstica de miles
de familias, que ven como el
acceso a la vivienda en alquiler se
complica mes a mes. La tension
entre oferta y demanda, especial-
mente en grandes ciudades y
areas metropolitanas, continua
empujando los precios al alza. La
escasez de oferta disponible,
sumada a una demanda crecien-
te, esta acelerando el encareci-
miento del alquiler en Espana»
comenta Maria Matos, directora
de Estudios de Fotocasa.

En este sentido, Marina Gar-
cia, analista de Afi, advierte que
«los millenials son la primera
generacion mds pobre que sus
padres y solo los que hereden
una casa podran mejorar su eco-
nomia». En este sentido, argu-
menta que los sueldos se han
estancado en los ultimos anos,
mientras que el precio de la
vivienda se ha disparado. Por
este motivo, comprar o alquilar
un piso en el Archipiélago balear
se ha convertido en una mision
casi imposible. «Para muchos
baleares, la tunica manera de
adquirir una vivienda es here-

montacargas y otras plataformas de elevacion

Marina Garcia: «los
millenials son la primera
generacion mas pobre
que sus padresy solo
mejorara su economia si
heredan una casa»

Mientras los sueldos se
han estancado en los
ualtimos afos, el precio
de lavivienda se ha
disparado de manera
incontrolada

Respecto a las cifras de
hace un afo a nivel
estatal, enlas 17
comunidades se
incrementa el precio
interanual en julio

dandola», lamenta la citada ana-
lista.

Esta opinion es compartida
por el decano del Colegio Nota-
rial de Baleares, Miguel Amen-
gual, que sostiene que «las
herencias y las donaciones en

vida son la tnica solucion que
muchos baleares tienen para
acceder a una vivienda». De
hecho, las donaciones se han
incrementado un 82 % en la ulti-
ma década, ya que se ha pasado
de 1.571 donaciones en 2014 a
2.854 en 2024. Por su parte, la
analista de Afi lamenta que no
haya datos especificos de heren-
cias de viviendas.

Evolucion del alquiler en Espaiia
Fotocasa también ha analizado la
evolucion del precio del alquiler
por CCAA. «Si analizamos los
precios del alquiler respecto a los
de hace un ano, se observa que
en las 17 comunidades se incre-
menta el precio interanual en
julio». Las comunidades autono-
mas con incrementos superiores
al 10 % son Cataluna (21,2 %),
Castilla-La Mancha (13,3 %), La
Rioja (12,9 %), Comunidad
Valenciana (11,8 %), Andalucia
(10,8 %) y Aragon (10 %).

En cuanto al ranking de las
regiones con el precio de la
vivienda mds caras para alquilar
una casa en Espana, las cinco con
precios superiores a los 15 euros
el metro cuadrado al mes son
Madrid con 21,55 euros al mes
por metro cuadrado; Cataluna,
con 20,41 euros; y Baleares, con
19,01 euros.

Financiacion a su medida

Vial Son Rigo n° 17, Poligono Son Castelld, Palma

971 43 25 55 - 671 294 376 - mallorcaeleva@gmail.com - www.mallorcaeleva.net
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Convocatoria de

pagar hasta el 50 % del alquiler

para

El Govern balear ha lanzado una nueva convocatoria destinada
a facilitar el acceso a la vivienda en alquiler para los residentes

una nueva convocatoria des-

tinada a facilitar el acceso a
la vivienda en alquiler para los
residentes de Baleares.

Esta medida permite a los soli-
citantes obtener ayudas de hasta
el 50 % del coste mensual del
alquiler, con un tope anual de
hasta 3.000 euros. La iniciativa
cuenta con un presupuesto global
de 9,3 millones de euros y estard
abierta para solicitudes desde el
14 de noviembre hasta el 15 de
diciembre de 2025. Los interesa-
dos podran iniciar la tramitacion
accediendo a los formularios y
toda la informacion necesaria a
través de los canales oficiales del
Govern balear. Es recomendable
no dejarlo para el final del plazo
para evitar quedarse fuera, debido
al sistema da prioridad por orden
cronologico.

Una de las particularidades mas
llamativas de esta convocatoria es

El Govern balear ha lanzado

El portal web obrascongarantia.com cumple 5
anos en Mallorca. Durante este periodo se han

la fijacion de un tope maximo en
la renta del alquiler de 900 euros
al mes. Este criterio estd basado
en las directrices del Ministerio de
Vivienda y Agenda Urbana de
Espana, pero presenta un gran
desafio en Baleares, especialmente

en zonas altamente tensionadas
como Palma, donde escasean las
viviendas en alquiler con estas
caracteristicas. El Govern balear
ha pedido aumentar este limite
hasta 1.200 € para que mas fami-
lias puedan solicitar las ayudas.

Requisitos econémicos y perfil

de los beneficiarios

B En cuanto a los limites de ingresos, estos se establecen como un
criterio fundamental para optar a las ayudas. La regla general estipula
que la unidad de convivencia no debe superar unos ingresos anuales
netos de 25.200 euros. No obstante, existen excepciones relevantes:
—Hasta 33.600 € para familias numerosas de categoria general,
personas con discapacidad inferior al 33 % y victimas del terrorismo.
—Hasta 42.000 € en casos de familias numerosas de categoria
especial, personas con discapacidad igual o superior

Espana.

al 33 % y victimas de violencia de género.

Este disefio pretende garantizar que las ayudas lle-
guen a quienes mas lo necesitan, priorizando a
colectivos especialmente vulnerables.

Condiciones para
acceder a la ayuda

B Para ser beneficiario es indispensable que el soli-
citante sea titular de un contrato de alquiler vigente
y que la vivienda en cuestién constituya su residen-
cia habitual y permanente. En cuanto a nacionali-
dad y residencia, s6lo podran acceder quienes ten-
gan la nacionalidad espafiola o residencia legal en

B Ademas, los solicitantes deben encontrarse al
corriente en el pago de las rentas en el momento
de presentar la solicitud, asegurando asi que las
ayudas se destinen a casos activos y responsables.

También es importante destacar que estas subvenciones estan exclusi-
vamente destinadas al pago del alquiler, y no pueden combinarse con
otras ayudas similares existentes en el Plan Estatal para el Acceso a la

Vivienda 2022-2025 o las concedidas por el Govern, entidades locales

u otras administraciones publicas.

para trabajos de arquitectos técnicos relacionados
con temas de edificacion, reformas, rehabilitaciones

atendido mas de tres mil solicitudes de presupuesto o diferentes certificados e informes.

Arquitectos  Técnicos de

Mallorca puso en marcha
OBRAS CON GARANTIA en la
Isla en 2020. Su funcionamiento
facilita enormemente las tareas a
aquellas personas que quieren,
por ejemplo, reformar su vivien-
da. Rellenando un unico y senci-
llo formulario en la pagina web, el
usuario recibird, sin compromiso,
hasta tres presupuestos diferentes
de profesionales cualificados y
colegiados. A través de este portal
web también se pueden solicitar
presupuestos si su vivienda debe
pasar la inspeccion técnica de edi-
ficios, si necesita una cédula de
habitabilidad, un certificado de
eficiencia energética o una tasa-
cion.

Desde 2020, mds de 500 actua-
ciones se han llevado a cabo en
Mallorca a través de las peticiones
de presupuesto realizadas a través
de la web. Estas peticiones de pre-
supuesto se han ido incrementan-
do ano tras ano. Desde las 250
solicitudes de 2021 a las 927 rea-
lizadas el afno pasado, lo que
demuestra la aceptacion que tiene
el portal a la hora de buscar un

El Colegio de Aparejadores y

cumple 5

Mas de 130 aparejadores y arquitectos de Mallorca ofrecen sus servicios en ‘obrascongarantia.com’.

profesional. Las actuaciones rela-
cionadas con las reformas subven-
cionadas por los fondos Next
Generation son las que mas peti-
ciones de presupuesto han provo-
cado (30,8%), seguidas de las de

certificados o informes (17,8 %) e
Informes de Evaluacion de Edifi-
cios (11,9 %).

Mias de 130 aparejadores o
arquitectos técnicos de Mallorca
ofrecen sus servicios a través de

obrascongarantia.com. El portal
cuenta, ademads, con la garantia
adicional del Colegio de Apareja-
dores y Arquitectos Técnicos de
Mallorca, que hace un seguimien-
to de todos los trabajos o proyec-

anos en Mallorca

Carrer Federico Gar-
cia Lorca, 10, 07014 Palma.

colegio@coaatmca.com
97145 24 61

tos que se encarguen a través de
esta web y vela para que se reali-
cen siguiendo los estandares nor-
mativos y de calidad. OBRAS
CON GARANTIA también esta
disponible en Girona, Lleida,
Zaragoza, Huesca y Tarragona,
donde se puso en marcha esta ini-
ciativa hace 10 anos.

El nivel de satisfaccion de los
usuarios de este servicio es muy
alto ya que supera el 8,5 sobre 10,
tanto en la valoracion que reali-
zan, a través de encuestas, del
portal como del servicio recibido.
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Dmareés, tradicion e innovacién en

la

de Mallorca

La empresa mallorquina ha sido capaz de reinventar la tradicion, trabaja, entre otros, con marés marino, marés
coral y marés de Felanitx; y ademas, dispone de aridos para la construccion y la decoracion

| marés es mucho mas que
Euna piedra: es parte de la

identidad de Mallorca. Desde
hace siglos, este material ha sido
la base de construcciones emble-
maticas como la Catedral, el Cas-
tillo de Bellver, la Lonja o las
murallas de Palma. Hoy, Dmares
mantiene vivo ese legado con mas
de 70 afios de experiencia en la
extraccion, elaboracion y disefio
de esta roca tan caracteristica de
las Baleares. Dmares no solo con-
serva la tradicion, sino que la
reinventa. Ademds de trabajar con
marés en sus diferentes variedades
—como el marés de Felanitx en
tonos rojo, arena y blanco; el
marés marino, de color blanco
con fosiles; o el marés coral,
veteado en blanco y rojo—, tam-
bién ofrece aridos para construc-
cion y decoracion en distintos for-
matos: bolsas, big bags o a granel.
Uno de los grandes valores de
Dmares es la sostenibilidad. Al ser
un material de kilometro cero,
extraido y trabajado en Mallorca,
el marés reduce las emisiones aso-
ciadas al transporte externo y
fomenta la economia local. Cada
pieza es unica, resultado de la
propia naturaleza, y se adapta tan-
to a proyectos tradicionales como
contemporaneos. En cuanto a for-
matos, la empresa mantiene la

Sendero Dmarés Marina.

Dmares se consolida
como referente en la
piedra natural de
Mallorca, llevando la
esenciadelaislaa
proyectos tnicos

Camino Porcitincula,
14, Palma.

info@maresypicadis.com
971262196 /
669 858 436 / 665 914 332

fabricacion clasica en bloques de
40 x 40 x 80 cm, pero ha introdu-
cido importantes innovaciones.
Hoy en dia, Dmares ofrece piezas
de gran formato —100x100 — y
ha reducido el espesor minimo de

Al ser un material de
KmO, extraido y
trabajado en Mallorca, el
marés reduce emisiones
en transporte y fomenta
la economia local

4 cm a solo 2 cm, lo que supone
un mejor aprovechamiento del
material y un coste mds competi-
tivo. La versatilidad del marés
permite crear desde cerramientos
y revestimientos hasta elementos
decorativos unicos: pilares, ado-
quines, encimeras, jardineras, pis-
cinas, esculturas o cualquier dise-
no a medida. Tal como explica
Maria Ramis, representante de la
empresa: “El marés no es solo una
piedra. Es historia, es cultura y
también es futuro. En Dmares tra-
bajamos para que siga embelle-
ciendo nuestra isla y para que
arquitectos y disenadores lo rein-
terpreten en nuevas creaciones.”
Con una mirada que combina res-
peto por la tradicion e innovacion
en los procesos, Dmares se conso-
lida como referente en la piedra
natural de Mallorca, llevando la
esencia de la isla a proyectos tni-
cos que hablan de su pasado, su
presente y su porvenir.
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Presidente del Colegio Oficial de Aparejadores y Arquitectos Técnicos de Mallorca (COAAT)

La necesidad de una apuesta
firme por la construccion de
viviendas sociales

asado el ecuador de 2025, el

analisis de los primeros seis

meses del afio nos deja un

ligero incremento de la cons-

truccién de viviendas en la

isla. Entre enero y junio, el
Colegio de Aparejadores y Arquitectos
Técnicos de Mallorca vis6 1.007 nuevas
viviendas. Es apenas un 2% mas que las
que las visadas en el mismo periodo de
2024.

Lo mas positivo es que siguen crecien-
do, aunque poco, los visados para cons-
truccién de nuevas viviendas plurifamilia-
res frente al descenso de las unifamilia-
res, las destinadas exclusivamente a la
poblacién de mayor poder adquisitivo. En
cualquier caso, los pisos en edificios pluri-
familiares que estan saliendo al mercado
siguen estando solo alcance de rentas por
encima de la media.

No hay suficientes viviendas para aten-
der la demanda y las que hay no son asequibles ni para
nuestros jovenes ni para muchas familias con ingresos
medios. El incremento de precio de la vivienda tiene multi-
ples causas de sobra conocidas: |a falta suelo, el alto coste
de las licencias de obra y otros gastos municipales, las
demoras en las tramitaciones administrativas, el incremen-
to de los estandares de calidad que ha supuesto el Codigo
Técnico de la Edificacion, el encarecimiento de los materia-
les, ... Tampoco ayudan los altos costes que impone MAC
Insular para la gestién de los residuos de construccion. Todo
ello acaba repercutiendo en lo que el comprador tiene que
pagar por una vivienda.

Son problemas que, sin duda, no tienen facil solucién a
corto plazo. Las administraciones han empezado a dar
pasos para favorecer la puesta en el mercado de mas

GLOBATECNIC

INSTALACIONES

En el corazén
de tu proyecto

C/ Menestrals 1, local 1. Inca 07300
Tdf.: 9718837 34
www_globatecnic.com
info@globatecnic.com

@ @sglobatecnic

0 Electricidad

«Se ha producido un déficit superior a las
60.000 viviendas sociales al afo. Esta
carencia se ha ido multiplicando y ya son
mas de 720.000 las viviendas sociales
necesarias en Espana y que no tenemos»

viviendas y a precios mas asequibles. Pasara tiempo hasta
que podamos comprobar sus resultados. Pero hay un sector
de la poblacion, cada vez mas amplio, que necesita poder
acceder ya a una vivienda a un precio razonable y asumible.

Luis Alfonso de Leon

Necesitamos una apuesta firme y decidida por la construc-
cion de vivienda protegida. Una iniciativa a la que los dis-
tintos gobiernos, de diferentes administraciones y color
politico, no han podido, o no han sabido, dar solucién en los
Ultimos anos construyendo ellos mismos o a través de ter-
ceros dichas viviendas.

Ahi estan las cifras: en Espafia se estaban construyendo
en la primera década de los 2000 una media de 70.000
viviendas protegidas anuales, una cifra razonable para una
época de bonanza para la mayoria de las familias. Entre
2007 y 2008, se produce la crisis del ladrillo y, a partir de
2009, se desploma la construccién de viviendas protegidas
hasta las 10.000 anuales.

La reflexion es sencilla. Si en época de bonanza necesita-
bamos 70.000 viviendas, en época de crisis requeririamos
aln mas. Es en ese momento cuando se crea el gran pro-
blema de acceso a la vivienda que tienen hoy nuestros
gobiernos, tanto el estatal como los autonémicos. Se ha
producido un déficit superior a las 60.000 viviendas socia-
les al afo. Esta carencia se ha ido multiplicando y ya son
mas de 720.000 las viviendas sociales necesarias en Espafia
y que no tenemos.

¢Qué solucion damos a este déficit de vivienda protegi-
da? ;Qué vamos a hacer para agilizar e incrementar su
construccién? ;Qué medidas especificas vamos a aplicar?
¢Coémo vamos a facilitar la colaboracion publico-privada
imprescindible para resolver nuestra necesidad? Cada dia
que pasa sin respuesta a estas preguntas y sin dar solucion
al problema éste se hace mayor.

Es aqui donde se echan en falta nuestras ‘cajas de aho-
rros’ autondmicas o regionales, por su cercania con los
pequefos promotores que cubrian estas necesidades socia-
les que la administracién ha abandonado.

Las dificultades para adquirir una vivienda en la isla son,
seguramente, una de las causas del incremento que se esta
produciendo en las intervenciones de reforma de inmue-
bles ya existentes.

De hecho, durante el primer semestre de 2025 aumenta-
ron un 13 % los visados que hizo el Colegio para obras de
reforma en viviendas y otros tipos de edificaciones. Entre
enero y junio de 2025 se visaron 1.513 intervenciones de
reforma en viviendas (ampliaciones, reformas estructurales,
de mantenimiento, ...). Es la cifra mas alta de los ultimos
anos, aunque habra que ver si conseguimos mantener esta
tendencia en los proximos meses tras la finalizacion, el
pasado 30 de junio, de las ayudas Next Generation para
rehabilitacién energética, que ha permitido a muchas fami-
lias renovar y poner al dia sus hogares con un ahorro econé-
mico muy importante gracias a los fondos publicos.

CURIENT
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iberlo hecho bien

Gracias a nuestros profesionales, a su Gmnpmm?w y
al esfuerzo colectivo, hemos evitado |a extraccicr
de toneladas de recursos naturales.




28

Ultima Hora e SABADO, 11 DE OCTUBRE DE 2025

CONSTRUGCI (] Ng/ WM/////////////////// Radiografia del sector

§ <

Mallorca vive un ‘boom’
de reformas que ayuda
a paliar la falta de suelo

El nimero de reformas se ha incrementado en la Isla; sin embargo, los promotores
advierten que reformar un piso es un 30 % mas caro que construirlo nuevo, por lo

que en realidad es una opcion para las clases medias-altas y altas

a es una realidad que
YMallorca estd viviendo un

‘boom’ de reformas para dar
respuesta a la falta de viviendas.
Asi lo confirmo el presidente de la
asociacion de promotores inmobi-
liarios Proinba, Oscar Carreras, a
finales de mayo. «Los ciudadanos
estan comprando viviendas de
segunda y tercera mano y las
reforman. Lo primero que arre-
glan es el bafio y la cocina y, pos-
teriormente, van habilitando otras
estancias, en funcion del presu-
puesto con el que cuentan,
expuso.

El presidente de Proinba advir-
tio entonces que el problema de
esta actividad es que reformar un
piso es un 30 % mads caro que
construirlo nuevo, por lo que en
realidad solo es una opcion para

las clases medias-altas y altas. Y
es que tal como afirma, «las per-
sonas con menos recursos dificil-
mente pueden plantearse com-
prar una vivienda para reformar-
la, ya que saben qué pueden
encontrarse con imprevistos tales
como problemas de estructura,
etc.».

A su modo de ver, es urgente
optimizar el suelo urbano existen-
te (crecer en altura, cambiar los
usos, etc.) para poder construir
mas viviendas a precios asequibles
y relajar la tension que actual-
mente existe en el mercado debi-
do a la escasa oferta de inmuebles
y a la elevada demanda. No obs-
tante, considera que «las nuevas
iniciativas que ha puesto en mar-
cha el Govern balear, como opti-
mizar el crecimiento y permitir

cambios de wuso, asi como el
decreto de vivienda, permitiran
destensionar el mercado».

Derribo de viviendas para hacer
mansiones de lujo

Carreras senala que las reformas
también viven un ‘boom’ en el
sector del lujo. «Hay personas que
compran inmuebles en zonas
exclusivas, derriban todo lo que
habia y construyen una mansion
moderna, especialmente en aque-
llas que tienen vistas al mar; lle-
gan a gastarse el doble o el triple
de lo que les ha costado», explica.
En cuanto a la idea de si estas
reformas se llevan a cabo como
inversion, Carreras afirmo que a
medio plazo si. «Primero las
reforman para disfrutarlas ellos,
pero con el objetivo a medio plazo

Las reformas también
viven un ‘boom’ en el
sector del lujo, sobre
todo en viviendas con
vistas al mar

Las zonas en las que se
reforman mas viviendas
de alto standing son la
Costa d’en Blanes,
Andratxy Son Vida

(5-10 afios) de recuperar la inver-
sion y obtener plusvalias; dificil-
mente piensan en quedarse»,
expone.

En este sentido, el presidente

del Colegio y la Asociaciéon de
Agentes de la Propiedad Inmobi-
liaria de Baleares (API), José
Miguel Artieda, anade que las
zonas en las que se estan refor-
mando mas viviendas de alto
standing son la Costa d’en Blanes,
Andratx y Son Vida (Palma).

Por su parte, la directora gene-
ral de la Asociacion de Construc-
tores de Baleares, Sandra Verger,
confirma que ha habido un
repunte de las reformas en gene-
ral. «Segtin los datos de proyectos
visados del Colegio Oficial de
Arquitectos de Baleares, el ano
pasado se visaron 824 proyectos
de rehabilitacion frente a los 523
del afo anterior, lo que supone un
57,5 % mas. Este ano, todavia no
podemos dar cifras, pero la ten-
dencia sigue siendo al alza». Pre-
guntada por los problemas para
encontrar mano de obra, responde
que «depende de la disponibilidad
de cada empresa, pero que todo al
final se va ejecutando».

Récord de escombros en Mac
Insular

Cabe destacar que Mac Insular ha
batido un récord historico en el
tratamiento de residuos, debido al
‘boom’ de reformas de la cons-
truccién que estd teniendo lugar
en Mallorca. No obstante, desde la
citada empresa precisan que tam-
bién ha influido el hecho de que
hay una mayor concienciacion
por parte de los ciudadanos, que
cada vez tiran menos escombros
en zonas no autorizadas «gracias
a la labor conjunta de inspeccion
y sancion de los ayuntamientos, el
Consell de Mallorca, el Govern y
el Sepronav.
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El mundo de la arquitectura y la ingenieria esta
transformandose gracias a una nueva tecnologia, el BIM, o
Modelado de Informacién para la Construccion, que permite
alcanzar una eficiencia nunca antes vista al unir todos de
aspectos de un proyecto de manera virtual y dinamica

La nueva

o infraestructura es una acti-

vidad que comprende el tra-
bajo de decenas de profesionales
de los mas distintos dmbitos.
Coordinar una gran obra ha
supuesto durante décadas una
ingente tarea. Desde el disefo, la
ubicacion, los materiales a utilizar,
las técnicas de construccion, la
planificacion de los trabajos, el
establecimiento de plazos realistas
de tiempo, la organizacion de los
distintos equipos humanos o el
posterior ~ mantenimiento  del
inmueble o dotacion, en definitiva,
todos los aspectos que incluyen
una obra han supuesto siempre un
inmenso trabajo que no siempre
daba los resultados deseados.

Una nueva tecnologia ha llegado
para ayudar a los profesionales de
todos los sectores implicados en la
construccion y gestion, ya sea de
obra privada, ingenieria civil o
incluso demolicion de ele-
mentos ya existentes. Se
trata de la tecnologia
BIM -Building Infor-
mation Modeling-,
una nueva metodo-
logia que promete redefinir la
forma en que se planifican,
construyen y mantienen las
edificaciones.

La arquitectura siem-
pre ha estado ligada a
herramientas tradicio-
nales. Aunque el lapiz
y el papel se han ido
sustituyendo y
adaptando con
mejoras técnicas y

I a construccion de un edificio

A

nuevas formas de proceder en un

proceso de optimizacion lento, la
nueva manera de hacer gracias a la
tecnologia BIM promete ser toda

/f7

legaala
construccion

una revolucion. Mas alld de una
representacion en 3D, como hasta
ahora podrian ser los renders, que
mostraban con mayor o menor
acierto como iba a ser una cons-
truccion, el Modelado de Informa-
cion para la Construccion, como se
conoce en castellano, es un proceso
colaborativo que integra la
totalidad de un proyecto en
un soporte digital. La princi-
pal ventaja que
ofrece este
sistema

es que
todos

los acto-

r e s
implica-
dos en el
proceso
constructi-
vo, arqui-

tectos, ingenieros, constructores,

operadores, etc, tienen como refe-
rencia una misma fuente de infor-
macion, que se va actualizando en
tiempo real segtin avanza el proyec-

to. De esta forma se

4
T
-
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-
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pueden ademas anticipar proble-
mas antes de que se den en la obra
real, optimizar los materiales
empleados y, especialmente
importante, minimizar los sobre-
costes y los temidos retrasos.

Su forma de actuar se basa en
crear un modelo del proyecto en
el que no solo se incluye su

aspecto final, sino todos

los escalones intermedios,
las cantidades de materiales
y la planificacion de los tra-
bajos. Se detectan asi los incon-
venientes que pudieran surgir en
los procesos, los conflictos entre
materiales o los posibles fallos
que hayan pasado desapercibi-
dos. Los profesionales pueden
simular el comportamiento
del edificio antes incluso de
colocar el primer ladrillo
y analizar también cual
serd su evolucion pos-
terior, cuando ya
esté en uso.
Todo el
ciclo de
vida de una
construc-
cion queda
reflejado y
se puede
garantizar
un mante-
nimiento
mucho mas
adecuado.

Los modelos 3D creados
con tecnologia BIM pueden
actualizarse en tiempo real
segln avanzan las trabajos.

El BIM es una nueva
metodologia que
redefine como se
organizan las obras

En infraestructuras
como hospitales, BIM
facilitara la planificacion
correcta de los trabajos

Un ejemplo que puede resultar
esclarecedor es el de obras en el
sector sanitario. La complejidad
de levantar un nuevo hospital,
por ejemplo, es enorme. Todos los
factores y las dotaciones deben
estar perfectamente calculados y
coordinados. Distintas climatiza-
ciones segun el area de trabajo,
canalizaciones de gases de uso
médico, aislamientos, sistemas de
energia sin errores,... Todo ello
adquiere una importancia vital en
una edificacion de este tipo, y
aqui la tecnologia BIM es especial-
mente util.

No solo el sector privado estd
viendo las ventajas de esta nueva
manera de organizacion, las dis-
tintas administraciones comien-
zan a ser conscientes de su impor-
tancia para gestionar eficiente-
mente los recursos publicos. El
objetivo es mejorar la eficiencia
en la gestion de los recursos y ase-
gurar un correcto mantenimiento
a largo plazo.

La tecnologia BIM podra ser
ademds muy importante en una
isla como Mallorca sometida a
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El Modelado de Informa-
cién para la Construccién
(BIM) permite a los profe-
sionales anticiparse a los

problemas que puedan
surgir en una obra y
coordinar mas eficaz-
mente cada tarea.

El lapiz y el papel han sido tradicionalmente las herramientas de
la arquitectura y la ingenieria, pero quedaran enterrados gracias a
las enormes posibilidades de los modelos BIM.

una situacion urbanistica muy
particular. La presion sobre el
territorio y el equilibrio con el
entorno son cuestiones que se
pueden tener en cuenta de una
forma mucho mas eficaz con este
recurso tecnologico.

El proceso de recopilacion y la
creacion de un completo modelo
BIM pasa por varias etapas, en las
que se crean las distintas dimen-
siones de la obra. En la primera
de ellas se sientan las condiciones
de partida del proyecto. En este
punto de partida se tienen en
cuenta factores como las normati-

vas aplicables, las estimaciones de
costes y necesidades y se realizan
simulaciones de las condiciones
de los trabajos.

Después, en una segunda etapa,
se hace inventario de toda la
informacion para tener claros los
objetivos, los materiales y siste-
mas a emplear y se tiene una
vision general de la vida util de la
construccion.

El tercer paso del proceso es
tener una representacion formal
del proyecto. Se concreta con mas
precision el disefio, se proyectan
las instalaciones, se detalla su sos-

arquet
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Aplicaciones tecnolégicas

tenibilidad y se detectan los posi-
bles conflictos.

Después de esto, llega el
momento de utilizar la herramien-
ta para calcular plazos de tiempo,
en los que se incluye la prefabrica-
cion de ciertos componentes, la
planificacion de las fases y algo
tan importante en estos tiempos
como las simulaciones energéticas
y las certificaciones.

Una vez obtenida toda esta
informacion se pasa a calcular los
costes con modelos de la cons-
truccion y pre-

tacion generalizada. En primer
lugar la obvia diferencia entre dis-
tintos paises segun su capacidad
para acceder a nuevas herramien-
tas, pero ademds la capacitacion
de los profesionales para usarlas o
incluso la reticencia de algunos
para alterar procesos tradicionales.
Atun asi, BIM ha llegado para
quedarse y todo apunta a que se
impondrd como un nuevo estdn-
dar. En julio del 2023 el Consejo
de Ministros aprobo la hoja de
ruta para introducir BIM en la
contratacion

supuestos deta-
llados. Se com-
paran y selec-
cionan los con-
tratos y se estu-
dia el coste total
durante el ciclo de vida.

Por dltimo el modelo BIM se
somete a un analisis para decidir
las mejoras aplicables, tanto consi-
derando el proyecto globalmente
como en sus distintos elementos.

La tecnologia BIM se perfila
como un aliado clave en el futuro
de la construccion. En este sector
factores como la eficiencia y la
sostenibilidad son cada vez mas
importantes y el sistema permite
tenerlos mas en cuenta que nunca.
Aunque no todo es un camino de
rosas. Hay algunos obstaculos
todavia por salvar para su implan-

La tecnologia BIM se
perfila como un aliado
clave en el futuro dela
construccion

publica de cual-
quier proyecto
de arquitectura,
ingenieria y
construccion.
Este  proceso
tiene como objetivo la implemen-
tacion total del sistema en 2030.
Se persigue con esta medida
mejorar la eficiencia medioam-
biental y del gasto publico, en una
estrategia que nace en las directi-
vas europeas.

En un mundo marcado por el
precio cada vez mds alto del suelo
y en el que la sostenibilidad es
cada vez mds necesaria, el Mode-
lado de Informacion para la Cons-
truccion sera un aliado estratégico
para lograr la meta de llegar a una
construccion lo mds moderna y
responsable posible.
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Estilo

decoracion deinteriores

Desde pare-
des pintadas
en tonos
audaces has-
ta muebles
tapizados en
telas brillan-
tes, el color
es fundamen-
tal en el maxi-
malismo.

A Coostirucin: 33 nages - ALARD 7T S 18395 ¢ BT9E27 21T ssruligdSdarguiracrascom

En la era contemporanea, el estilo
maximalista ha resurgido como respuesta
a la uniformidad del disefio minimalista

malismo ha triunfado duran-

te la ultima década, el maxi-
malismo ha emergido como un
poderoso contrapunto. Esta ten-
dencia, que aboga por la abun-
dancia, la mezcla de estilos y la
expresion personal sin restriccio-
nes, esta transformando los espa-
cios interiores en auténticas gale-
rias de arte vivas.

El maximalismo se caracteriza
por la combinacion de colores
vibrantes, patrones audaces, tex-
turas diversas y una mezcla ecléc-
tica de elementos decorativos. A
diferencia del minimalismo, que
se basa en la simplicidad y la fun-
cionalidad, el maximalismo cele-
bra la individualidad y la exube-
rancia. Esta tendencia invita a los
propietarios a expresar su perso-
nalidad a través de sus espacios,
creando ambientes que son tan
unicos como quienes los habitan.

No es un concepto nuevo; sus
raices se rastrean hasta el barroco,
donde la opulencia y la ornamen-
tacion eran la norma. Sin embar-
go, en la era contemporanea, ha
resurgido como respuesta a la uni-
formidad del disefio minimalista.

En un mundo donde el mini-

Elementos clave

Los espacios maximalistas suelen
estar llenos de colores intensos y
contrastes. Desde paredes pinta-
das en tonos audaces hasta mue-
bles tapizados en telas brillantes,
el color es un componente funda-
mental que da vida y energia a los
ambientes.

Patrones y texturas: la mezcla
de patrones es esencial. Combina-
ciones de rayas, flores, geometrias

y texturas diversas crean una sen-
sacion de dinamismo. Los textiles,
desde cortinas hasta alfombras,
juegan un papel crucial en la crea-
cion de esta atmosfera.

Arte y accesorios: las paredes se
convierten en lienzos para obras
de arte, fotografias y decoraciones
que reflejan la personalidad de
quien decora. Accesorios, como
esculturas, libros y plantas, se uti-
lizan para contar historias y ana-
dir capas de interés visual.
Muebles eclécticos: en lugar de
seguir un estilo especifico, el
maximalismo abraza la diversi-
dad. Muebles de diferentes épocas
y estilos se combinan para crear
un ambiente cohesivo pero sor-
prendente. La clave estd en la
armonia a pesar de la variedad.

Maximalismo y sostenibilidad

Una de las criticas al maximalismo
ha sido su potencial para fomentar
el consumismo. Sin embargo,
muchos defensores de esta tenden-
cia argumentan que puede ser sos-
tenible. Al incorporar piezas vinta-
ge, reutilizar elementos existentes
y favorecer la calidad sobre la can-
tidad, es posible crear espacios
exuberantes sin comprometer el
medio ambiente. Ademads, puede
inspirar a las personas a valorar y
cuidar sus posesiones, creando un
vinculo emocional con su entorno.

Se caracteriza por la
combinacion de colores
vibrantes, texturas
diversas y una mezcla
ecléctica de elementos
decorativos

En la practica

Algunos disenadores de interiores
han adoptado el maximalismo
como su estilo distintivo, creando
espacios que son a la vez acogedo-
res y visualmente estimulantes.
Proyectos recientes han demostra-
do que el maximalismo no solo se
limita a grandes espacios; incluso
en apartamentos pequefios es
posible lograr este efecto mediante
la seleccion cuidadosa de elemen-
tos y la disposicion estratégica.

El maximalismo en la decora-
cion de interiores se presenta como
una forma de resistencia contra la
homogeneidad y un llamado a la
autenticidad. En un mundo que a
menudo valora la simplicidad, el
maximalismo nos recuerda que
nuestros espacios pueden ser un
reflejo vibrante de nuestras vidas,
experiencias y suefios. La tenden-
cia invita a todos a atreverse a ser
audaces, a mezclar y combinar, y a
celebrar la belleza del exceso. En
definitiva, el maximalismo podria
entenderse como una celebracion
de la vida misma, rica en matices y

llena de posibilidades.
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aniel Pol, CEO e ingeniero
Dde TRESESPAIS -un estudio

de Topografia e Ingenieria
ubicado en Binissalem-, repasa para
Ultima Hora temas como la situacion
actual de la construccion, la proble-
matica y soluciones del suelo en
Balears, asi como las funciones de
Su empresa y sus caracteristicas para
abarcar multidisciplinarmente el
sector en el que trabaja.

—Su empresa naci6 desde tres vér-
tices muy especificos y definidos...
—TresEspais nace de la suma de
tres miradas complementarias de la
topografia y la ingenieria: adminis-
tracion publica (catastro), grandes
constructoras y atencion directa a
cliente privado en la que destacan
los despachos de arquitectura. Esa
combinacion nos permite abordar
cada proyecto con vision integral:
normativa y rigor administrativo,
solvencia de obra y cercania al pro-
motor o particular. Desde Binissa-
lem hemos consolidado un estudio
multidisciplinar  que
hoy trabaja con admi- £ L
nistraciones, construc- i U
toras, estudios de
arquitectura e ingenie-
rias en todas las Islas.

—Uno de los servicios
de su empresa es ‘asis-
tencia en obra’. ;A qué
se refieren exactamen-
te?

—A estar en obra... de
verdad. Nuestra asis-
tencia incluye levanta-
mientos y replanteos
precisos, control geo-
métrico de elementos
singulares, seguimien-
tos periodicos y docu-
mentacion técnica
para que la direccion
facultativa tome deci-
siones con datos, no
con suposiciones. El
foco es anticipar des-
vios, optimizar rendi-
mientos y asegurar que lo proyecta-
do se ejecuta a la cota y tolerancia
requeridas.

—¢Qué servicio destacaria de vues-
tro estudio?

—Sin duda, el levantamiento de
planos de edificios existentes. Es un
servicio que ha experimentado un
crecimiento muy notable en los
dltimos anos, tanto por la necesidad
de legalizar construcciones como
por el auge de las reformas, rehabi-

e (L(JNSTRUGE ﬁ N Y Wma/&///////////////////

«Medir bien, decidir mejor

con precision»

Estas son las palabras de Daniel Pol, CEO e ingeniero Técnico en TRESESPAIS, que
asegura son «la obsesion» de la actividad de la empresa de topografia

Parte del equipo de gabinete de Tres Espais. Foto: T. AYUGA

litaciones y ampliaciones. Cada vez
mds propietarios, promotores y téc-
nicos nos solicitan este trabajo para
disponer de una base precisa y
actualizada del inmueble, impres-
cindible para proyectar con garan-
tias cualquier intervencion. En Tre-
sEspais hemos convertido este ser-
vicio en una de nuestras especiali-
dades, combinando tecnologia
avanzada de medicion con un rigu-

roso enfoque técnico, lo que nos
permite ofrecer resultados de alta
fiabilidad y adaptados a cada caso.

—1La construccién de viviendas ha
crecido mas de un 17% en el primer
semestre del afio, segun el Colegio
de Arquitectos. ;Se corresponde
con la realidad de TresEspais?

—Si, observamos un aumento
sostenido de la actividad. En

Daniel Pol asegura que, en
su sector, «aportamos mas
valor reduciendo incerti-
dumbre y tiempos de obra».

Calle Guillem Marti
i Coll, 4 Local 3, Binissalem

info@tresespais.com
+34 638 942 771

nuestro caso, este crecimiento
proviene principalmente de la
vivienda unifamiliar, de pequenas
promociones y del notable impul-
so de las reformas. Durante los
dos ultimos anos también hemos
detectado un incremento signifi-
cativo en los levantamientos de
planos de edificios ya consolida-
dos -especialmente en Palma- con
el objetivo de acometer reformas,
mejoras o ampliaciones. Este con-
junto de factores, unido a la
entrada en vigor de la ley de lega-
lizacion, ha impulsado de manera
significativa la demanda de nues-
tros servicios, consolidando una
tendencia positiva en la actividad
del estudio.

—;Cree que las ultimas medidas
adoptadas desde la Administracion
para aliviar la falta de suelo facili-

tan el trabajo de TresEspais?

—Cualquier marco que aporte pre-
visibilidad siempre resulta positi-
vo. Si los planeamientos y las figu-
ras como las dreas de transicion o
las actuaciones urgentes en la
obtencion de suelo se concretan
con criterios claros, podemos pla-
nificar campanas de campo, trami-
taciones y replanteos con mayor
seguridad y sin imprevistos. En un
mercado donde la oferta nueva es
limitada y los precios del suelo son
altos, la eliminacion del Impuesto
Patrimonial en las sucesiones cre-
emos que es un acierto. Ahora
bien, el debate continua abierto:
existen voces que advierten sobre
posibles impactos o riesgos de
sobrecapacidad, y la propia Conse-
lleria ha matizado que no se trata
de una reclasificacion automatica,
sino que su aplicacion dependera
de cada ayuntamiento. Desde Tres
Espais creemos que la solucion no
pasa solo por generar mds suelo
urbanizable, sino por gestionar

Ante la problematica del
suelo en Mallorca, Tres
Espais sostiene que la
solucion también debe
pasar por gestionar
mejor el ya existente

mejor el existente, densificar con
criterio las zonas ya consolidadas y
aprovechar la oportunidad que
supone la rehabilitacion y el creci-
miento en altura. También es esen-
cial impulsar politicas que reduz-
can la carga fiscal y los costes indi-
rectos de la construccion, permi-
tiendo que las promotoras y cons-
tructoras trasladen esos ahorros al
precio final. La simplificacion
administrativa y la seguridad juri-
dica son claves para atraer inver-
sion y agilizar la oferta.

—Las reformas estén siendo prota-
gonistas en la tendencia actual del
sector. ;Como les afecta?

—Nos impulsa. La reforma exige
medir muy bien lo existente: levan-
tamientos detallados, georreferen-
ciacion, nube de puntos, coordina-
cion BIM y, en muchos casos, con-
trol deformaciones. Ahi es donde
aportamos mads valor, reduciendo
incertidumbre y tiempos de obra.
Ademds, nuestra experiencia en
campos adyacentes -arqueologia,
patrimonio, audiovisual y batime-
trias- nos permite dar respuesta a
proyectos complejos donde la
topografia ya no es ‘solo construc-
cion’, sino gestion integral de infor-
macion espacial.

Mirada al futuro

Daniel Pol asegura que «seguire-
mos creciendo de forma ordena-
da: més capacidad de campo, mas
coordinacion BIM y mds presencia
insular para sostener la demanda
sin perder cercania. Nuestra obse-
sion es la misma de siempre:
medir bien, decidir mejor y cons-
truir con precision».
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En arquitectura, como
en lavida, menos
puede ser mucho mas

Kinfolk es una de habitar que devuelve al hogar su papel como
refugio, como espacio de pausa y como escenario de una vida
mas consciente. En reformas integrales, rehabilitaciones o
nuevas construcciones, este enfoque ofrece una alternativa
serena y elegante, donde la belleza surge de lo esencial

ivimos inmersos en la velo-
Vcidad, el ruido y la satura-

cion de estimulos. Por lo
que el hogar debe ser algo mads
que un espacio funcional, debe
ser el refugio donde buscamos
equilibrio, descanso y conexion
con lo esencial. Esta necesidad de
calma ha dado lugar a wuna
corriente que trasciende la estéti-
ca y se instala en mitad de la
arquitectura contemporanea: el
estilo kinfolk. Originado en Esta-
dos Unidos, este enfoque se inspi-

ra en la vida sencilla de comuni-
dades rurales como los amish. Su
filosofia promueve la naturalidad,
la armonia y el disfrute de lo coti-
diano, valores que se traducen en
decisiones arquitectonicas y de
diseno profundamente conscien-
tes.

Diseifio interior: materiales,
atmaosfera y mobiliario

En el ambito de la construccion y
las reformas, el kinfolk representa
una forma de proyectar espacios

que favorezcan la introspeccion,
la funcionalidad y el bienestar
emocional. Las viviendas disena-
das bajo esta premisa se caracteri-
zan por distribuciones abiertas,
materiales nobles y acabados arte-
sanales que aportan textura y
serenidad. La paleta cromatica se
mantiene en tonos neutros y
terrosos, creando atmosferas
envolventes y silenciosas que
invitan al descanso. Por su parte,
el mobiliario responde a una bus-
queda de autenticidad y durabili-

i,
N

Dos proyectos de interiores en Mallorca que muestran la cuidada seleccién de piezas de disefio actual por parte de Trends Home.

1 sector del disefio de inte-
Eriores atraviesa una etapa de
transformacion en la que
confluyen la busqueda de con-
fort, la sostenibilidad y la perso-
nalidad de cada proyecto. Las
tendencias actuales se orientan
hacia espacios mds auténticos,
donde los materiales naturales, la
artesania y la funcionalidad dialo-
gan con soluciones contempora-
neas y un estilo de vida cada vez
mas conectado con la naturaleza.
La idea de hogar se entiende
como refugio, pero también como
escenario de experiencias cotidia-
nas que deben ser coherentes con
los valores, las emociones y la

Tendencias, estilo y calidad

Trends Home presenta las Gltimas novedades en interiorismo:
equilibrio entre lo natural y lo contemporaneo

manera de vivir de quienes lo
habitan. El uso de la madera
maciza, las fibras vegetales y la
piedra natural cobra protagonis-
mo, devolviendo a los hogares
una sensacion de calidez y per-
manencia dificil de imitar con
materiales industriales o acaba-
dos sintéticos. Estos elementos,
lejos de ser tinicamente un recur-

so estético, refuerzan un compro-
miso con la durabilidad, la artesa-
nia y la conciencia medioambien-
tal. A la vez, se consolidan las
paletas neutras como base atem-
poral sobre la que destacan acen-
tos de color en textiles, obras de
arte y piezas singulares, capaces
de aportar energia, frescura y
cardcter sin romper la armonia

del conjunto. El resultado son
ambientes serenos, llenos de
matices y texturas, en los que
cada detalle suma al equilibrio
general y contribuye a un estilo
de vida mas pausado y conscien-
te.

En este escenario, Trends
Home, con mas de 20 anos de
experiencia en el sector, se conso-

TRENDS HOME

Direcciones C/ Berenguer de
Tornamira, 9. 07012 Palma.

C/ Valéncia, 47. (Pol. Son Buga-
dellas). 07180 Calvia.

Correo electrénico
tienda@trendshome.es
Teléfonos 971721510 (Palma)
971424 929 (Calvia)

lida como un referente en Mallor-
ca. Sus dos tiendas de mobiliario
y decoracion, situadas en ubica-
ciones estratégicas de la Isla, reu-
nen una cuidada seleccion de pie-
zas de disefio actual que reflejan
la evolucion constante de las ten-
dencias y la busqueda de calidad.
A ello se suma su estudio de
interiorismo, especializado en
proyectos residenciales y con-
tract, donde la sensibilidad estéti-
ca, el conocimiento técnico y la
cercania al cliente se combinan
para dar forma a espacios unicos.
Cada propuesta busca capturar
la esencia del estilo mediterraneo
y proyectarla hacia una sofistica-
cion que dialoga con el interioris-
mo contemporaneo internacional,
logrando ambientes que no solo
se ven y se disfrutan, sino que
también se viven en plenitud.
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La decoracion, lejos de
ser un aifadido, se con-
vierte en una extension

del concepto kinfolk.

dad, con piezas iconicas de cuero
que se integran con naturalidad
en ambientes sobrios, donde cada
objeto tiene un proposito y una
historia. La cocina, tradicional-
mente asociada al bullicio, se
transforma en un lugar de con-
templacion gracias a disefios don-
de la tecnologia se oculta tras
superficies continuas de marmol y
madera, generando una estética
limpia y relajante.

Revestimientos

El suelo, como base de toda inter-
vencion arquitectonica, adquiere
un papel protagonista. Revesti-
mientos en roble claro, corcho
natural o piedra sin pulir refuer-
zan la conexion con la tierra y
aportan calidez al conjunto. En
proyectos que requieren solucio-
nes técnicas mas especificas,
materiales como Nadura (una
mezcla de fibras de madera y
componentes minerales) ofrecen
resistencia y confort. Su aparien-
cia recuerda a la piedra, pero con-
serva la calidez de la madera,
logrando un equilibrio perfecto
entre funcionalidad y estética.

Consciente y emocional

La decoracion, lejos de ser un
simple anadido estético, se con-
vierte en una extension natural
del concepto kinfolk. Los textiles

organicos como el lino y el algo-
don, los objetos hechos a mano y
las piezas de arte tradicional se
integran en el espacio con discre-
cion, aportando identidad sin
saturar ni distraer. La idea no es
rellenar espacio, sino seleccionar
con intencion y sensibilidad, per-
mitiendo que cada elemento dia-
logue con el entorno y contribuya
al orden visual y emocional del
ambiente.

El estilo kinfolk se alinea con
los  principios

pensados para el descanso, la con-
templacion y el disfrute pausado.
Los materiales naturales como
la madera sin tratar, piedra, cera-
mica artesanal, y textiles resisten-
tes como el lino o el algodon orga-
nico, siguen siendo protagonistas.
El mobiliario exterior se man-
tiene en la misma linea estética
con formas simples y piezas dura-
deras. Bancos de madera maciza,
hamacas tejidas a mano, mesas de
exterior con acabados envejecidos
y macetas de

de la arquitectu- . . barro aportan
ra sost(inible y Las viviendas disenadas autentici(li)ad y
la eficiencia bajo el kinfolk se calidez.

energética. Su caracterizan por En cuanto a
apuesta por la vegetacion se

materiales dura-
deros y espacios
que promueven
el bienestar lo
convierten en una opcion relevan-
te en el contexto actual, donde la
calidad de vida y el respeto por el
entorno son prioridades crecien-
tes. En reformas integrales, reha-
bilitaciones o nuevas construccio-
nes, este enfoque ofrece una alter-
nativa serena, sofisticada y atem-
poral, donde la belleza surge de lo
esencial.

Kinfolk en espacios exteriores
Terrazas, patios y jardines se con-
ciben como extensiones del hogar,

distribuciones abiertas,
materiales noblesy
acabados artesanales

opta por plantas
autoctonas, aro-
maticas y espe-
cies de bajo
mantenimiento que refuercen la
sensacion de armonia. Se priori-
zan los rincones verdes que invi-
tan a la pausa, como pequefios
huertos urbanos, zonas de lectura
al aire libre o espacios para com-
partir comidas en familia bajo la
sombra de un arbol.

En la iluminacion se prefieren
las luces calidas y sostenibles,
como faroles solares o guirnaldas
de bombillas LED que aportan una
atmosfera intima sin romper la
estética natural.

MATERIALES QUE CONVIERTEN
CADA REFORMA EN UNA OPORTUNIDAD

——almacenes ——

femenias

Pavimentos y revestimientos
ceramicos y alternativos

Sanitarios y griferia
Mobiliario de bano

@almacenes_femenias
www.femenias.com

%
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DURAN y MAYFE: alianza
estratégica con

ion de futuro

Dos compafias con trayectorias sélidas se unen para potenciar
sus fortalezas, manteniendo su autonomia operativa y su
compromiso con los profesionales de la construccion

URAN, empresa de referen-
Dcia en el suministro de

materiales de construccion,
interiorismo y soluciones técnicas
en Balears, ha adquirido MAYFE
(Maquinaria y Ferreteria, S.A.),
una compania familiar con mas de
60 afios de experiencia en ferreteria
profesional y venta y alquiler de
maquinaria para la construccion.
Esta alianza es una oportunidad
estratégica para reforzar lo que
cada una hace bien, en un contexto
de mercado cada vez mas exigente
y especializado. «Nos une una for-
ma de hacer las cosas basada en el
esfuerzo, la cercania y la confianza.
Esta operacion nos permitird

M

Ambas empresas se unen
para sumar experienciay
crecer de forma
sostenible, con mas
conocimiento, visiony
capacidad de adaptacion

MAYFE: «Formar parte
de DURAN nos abre una
nueva etapa, en la que
podremos crecer sin
renunciar alo que nos ha
traido hasta aqui»

aprender mutuamente, aprovechar
el conocimiento y la experiencia
de cada equipo y seguir creciendo
sin perder nuestra esencia», desta-
can desde la direccion de DURAN.

DURAN: mas de 100

de afios evolucion

Fundada en 1921, DURAN ha sido
sinonimo de innovacion, servicio y
calidad en el sector de la construc-
cion en Mallorca. Ha sabido combi-
nar tradicion e innovacion, consoli-
dando una oferta integral que abar-
ca desde los materiales mas técni-
cos para obra hasta proyectos com-
pletos de bafios, cocinas, interioris-
mo y mobiliario. Con 4 centros en
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www.mayT

Mallorca, (Palma, Calvia, Alcudia y
Santanyi) y un equipo técnico alta-
mente cualificado, DURAN ofrece
soluciones tanto a empresas cons-
tructoras como a arquitectos, dise-
nadores y particulares.

MAYFE: experiencia,
fiabilidad y especializacion
Desde su fundacién en 1962,

MAYFE se ha consolidado como
un referente en el suministro y
alquiler de maquinaria, asi como
la venta de herramientas y ferre-
teria profesional. Su profundo
conocimiento técnico del pro-
ducto, su orientacion al cliente y
su capacidad de respuesta han
hecho de MAYFE una empresa
muy valorada por los profesiona-

AYFE-RENT

AQUINARIA Y FERRETERIA DE CONSTRUCCION
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ALQUILA

CON E[aE[=
NOSOTROS

AEE

»|

GRUPD: (DDURAN

(/ Gremi Sabaters, 19 Pol. Son Castello / www.mayferent.es / 971 431 303
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MAYFE es una empresa familiar
con mas de 60 afios de experiencia
que ha sido, recientemente, adqui-
rida por DURAN, fundada en 1921.

les del sector. «Creemos en el
trabajo bien hecho, en el trato
directo y en dar respuesta rapida
a lo que necesitan los clientes.
Formar parte de un grupo como
DURAN nos abre una nueva eta-
pa, en la que podremos crecer sin
renunciar a lo que nos ha traido
hasta aqui», afirman desde
MAYFE.

PALMA

Coll den Rabassa

CALVIA
Pol. Son Bugadelles

s ()N STRUGE (] N y Wma/&///////////////////

C/ Son Fondo, 35
07007 Palma de Mallorca.

atencionalcliente@gduran.com

97146 00 00 0
©

Una apuesta por el conocimiento,
la complementariedad y el
cliente profesional
En un entorno donde los proyec-
tos de construccion requieren
cada vez mds precision, planifica-
cion y soluciones fiables, esta
alianza nace con un objetivo claro:
fortalecer las capacidades de
ambas empresas manteniendo su
identidad y autonomia. DURAN y
MAYFE comparten una misma
cultura empresarial, basada en el
esfuerzo, la proximidad y el com-
promiso con el cliente profesional.
Esta nueva etapa permitird a
ambas companias enriquecer sus
propuestas, generar nuevas opor-
tunidades de desarrollo interno y
seguir mejorando la experiencia
de quienes confian en sus servi-

DONDE TU CONSTRUYES,
NOSOTROS ESTAMOS

Centros situados en los principales puntos de
Mallorca para darte el mejor servicio, estés donde estés.

www. gduran.com

ALCUDIA
Pol. Ca Na Lloreta

Una de las fachadas de DURAN en la Isla y una de sus tiendas.

SANTANYI
Pol. S'Olivé

C/ Gremi Sabaters, 8
07009 Palma de Mallorca.

info@mayfe.es
971431303

cios dia a dia: los constructores,
instaladores, técnicos y profesio-
nales de la obra.

Los conceptos clave: autonomia,
continuidad y confianza
Uno de los aspectos clave de esta
operacion es la decision de man-
tener la independencia operativa.
Los equipos, los procesos y los
canales de atencion seguiran fun-
cionando como hasta ahora. Para
los clientes, significa que no habra
cambios en la relacion diaria, en
los interlocutores habituales ni en
la forma de trabajar. «Se trata de
sumar experiencia para crecer de
forma sostenible, con mds conoci-
miento, mds vision y mds capaci-
dad de adaptacion», concluyen
desde ambas direcciones.

Evita desplazamientos y gana tiempo con nuestros puntos de venta.

MAS CERCA. MAS RAPIDO. MIAS PROFESIONAL.

DURAN
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Reforma tu
para combatir el frio

Adaptar una terraza a las temperaturas invernales y a la
humedad requiere planificacion, desde la eleccion de
materiales hasta la implementacion de sistemas de calefaccion,
asegurando su uso durante todo el afio

unque las  temperaturas
Ainvernales en la Isla son rela-

tivamente suaves comparadas
con otras regiones, los propietarios
de terrazas deben tomar medidas
para adaptarlas a las condiciones
mads frescas y huumedas. El disefio
de terrazas ha evolucionado consi-
derablemente para adaptarse a las
necesidades invernales, reflejando
un enfoque mas versatil y funcional
que permite disfrutar de estos espa-
cios durante todo el ano. Antes, las
terrazas eran principalmente conce-
bidas como dreas de recreo para el
verano, pero en la actualidad, se
transforman en extensiones del
hogar que pueden ser aprovechadas

tras quedo el verano, y con
Aél las altas temperaturas. El

pasado 22 de septiembre
arranco oficialmente el otofio, y
con €l asomaron las primeras preci-
pitaciones y una ligera bajada de
las temperaturas, lo que nos indica
que es momento de acondicionar
nuestro hogar para afrontar el
invierno. Ya tengamos una casa en
propiedad, o acabemos de comprar
una, es hora de adecuar las estan-
cias para el invierno de Mallorca,
con no demasiado frio pero si car-
gado de humedad.

Si estamos en esta fase, Fumide-
co es una empresa con alta expe-
riencia y grandes garantias para
aserorar en estos cambios. La
empresa, con mds de 18 anos de
trayectoria en el sector, estd espe-
cializada en la instalacion de estu-
fas, chimeneas y simuladores eléc-
tricos, apostando siempre por fabri-
cantes de calidad. Por ello, en su
catalogo, al que han incorporado
para esta temporada algunos mode-
los nuevos tanto de gas como de
lefia, se encuentran las marcas mas
representativas del mercado, mar-
cas que destacan por su fiabilidad y
durabilidad, dos aspectos clave
para lograr una buena inversion. La
sostenibilidad esta muy presente en

El disefio nérdico se
centra en la simplicidad
y funcionalidad, con
materiales calidos y
tonos neutros

incluso en los meses mas frios. Los
avances en materiales resistentes a
las condiciones invernales, junto
con soluciones como calefaccion
exterior, toldos retractiles y siste-
mas de aislamiento, han permitido
que las terrazas ofrezcan comodi-
dad y funcionalidad en invierno.
Adaptar las terrazas es una tarea
que requiere planificacion y consi-

Diseno y decoracion

deracion de diversos factores, desde
la eleccion de materiales hasta la
implementacion de soluciones de
calefaccion. Y es que preparar las
terrazas para enfrentar el frio y la
humedad garantiza que estos espa-
cios se puedan disfrutar y sean
funcionales durante todo el afo.
Por eso, ahora que vemos llegar los
meses mas {rios, es momento de
reformar y adaptarlas para tenerlas
a punto y poderlas disfrutar tam-
bién en esta época del ano.

Disefio

El disefio moderno incorpora ele-
mentos como mobiliario de exterio-
res mds robusto, iluminacion calida

, Clave en las reformas de un hogar

Llega el momento de adaptar los espacios, tanto interior como exterior, a la llegada del mal tiempo;
profesionales y firmas reconocidas como Fumideco ofrecen asesoramiento personalizado para cada hogar

Fumideco, por eso ofrecen produc-
tos de bajo consumo y alta durabi-
lidad, apostando por marcas que
trabajan con materiales de gran
calidad y tecnologia que reduce
emisiones.

La tendencia en Mallorca es cla-
ra: en los ultimos anos cada vez
maés se buscan soluciones de lena -
dejando de lado el pellet- debido al
atractivo de la llama tradicional y

las ventajas del calor natural. Sin
embargo, las opciones a gas es otra
alternativa muy demandada por los
clientes que valoran comodidad y
limpieza. Sea cual sea la eleccion,
los profesionales de Fumideco, alta-
mente cualificados, asesoran en
todo momento al cliente para lograr
la opcion mas eficiente segun la
vivienda ofreciendo un servicio per-
sonalizado para cada caso y hogar.

En los (ltimos-anos, Ja 1éfa
supera'al-pellet por el
atractivo de la llama tradi-
cional y las ventajas del
calor natural.

Antes de tomar cualquier deci-
sion, es imprescindible visitar la
exposicion de Fumideco, una de
las mas completas en Mallorca en
cuanto a chimeneas y estufas, ya
que en este espacio se puede ver el
funcionamiento  de diferentes
modelos -gas, lena, pellet, eléctri-
cos- asi como comprobar acabados
y calidades.

Fumideco facilita el proceso de

C/ Mont Lueri 45,
07004 Palma

info@fumideco.com
971755 826

compra, verificando medidas en el
hogar e instalando el aparato. Asi-
mismo ofrece un amplio servicio de
post venta para resolver dudas,
hacer mantenimientos y garantizar
un correcto funcionamiento. Y es
que como ellos mismos afirman, la
confianza de sus clientes es su
mejor publicidad, y por eso dan
tanta importancia al acompafa-
miento después de la compra.

Finalmente, Fumideco no es
solo un referente en soluciones de
calefaccion, otro de sus productos
estrella son las barbacoas de diseno
para lena, carbon o gas, y los hor-
nos especiales para pizza.
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La iluminacién y los textiles
juegan un papel clave en las
terrazas para crear en un
espacio acogedor. Fotos: FREEPIK

y decoraciones que no solo embe-
llecen el espacio, sino que también
contribuyen a crear un ambiente
acogedor y confortable. Este enfo-
que integral asegura que las terrazas
se conviertan en un refugio encan-
tador y versatil en los dias mas frios
del ano. En cuanto a estilos, las ten-
dencias actuales incluyen espacios
inspirado en el disefio nordico, este
estilo se centra en la simplicidad y
funcionalidad, con materiales cali-
dos y tonos neutros que crean un
ambiente acogedor. Ademas, la
incorporacion de tecnologias como
sistemas de calefaccion inteligente y
controladores automaticos de tol-
dos estd ganando popularidad, per-
mitiendo un control mads eficiente
del ambiente exterior.

Calefaccion

Para prolongar el uso de las terrazas
durante el invierno, la calefaccion
exterior es una inversion clave.
Existen varias alternativas como las
estufas de gas, disponibles en dife-
rentes tamanos y disefios que van
desde opciones portatiles hasta
opciones montadas en pared. Otra
de las grandes opciones para pro-
porcionar calor son las estufas eléc-
tricas, ideales para espacios mads
pequenios o para aquellos que bus-
can una opcion mds limpia y facil
de instalar.

Diseno y decoracion

Los calefactores eléctricos de
infrarrojos son especialmente efecti-
vos para calentar dreas exteriores
sin necesidad de una gran cantidad
de energia. Las lamparas de calor,
por su parte, emiten calor radiante
y se pueden instalar en el techo o
en paredes. Son adecuadas para
terrazas mas grandes y ofrecen una
distribucion uniforme del calor.

Iluminacion

La iluminacion exterior es funda-
mental para crear un ambiente
acogedor. Una planificacion cuida-
dosa y la seleccion de la ilumina-
cion adecuada puede transformar
una terraza en un espacio funcio-
nal y estéticamente atractivo. Ins-
talar una combinacion de diferen-
tes tipos de iluminacion para crear
capas de luz mejora la funcionali-
dad y anade profundidad e interés
visual al espacio.

Naturaleza

Las plantas desempenan un papel
crucial en la creacion de un
ambiente acogedor y atractivo en
las terrazas. Con la seleccion ade-
cuada de especies resilientes, una
disposicion estratégica y un cuida-
do meticuloso, es posible mantener
una terraza verde y vibrante duran-
te todo el afio. Ademas, la integra-
cion de elementos decorativos y la

Las plantas desempefan
un papel crucial en la
creacion de un ambiente
acogedor y atractivo en
las terrazas

Los calefactores
eléctricos de infrarrojos
son especialmente
efectivos para calentar
areas exteriores

consideracion de aspectos estéticos
aseguran que estos espacios exterio-
res sean un refugio acogedor inclu-
so en los dias mas frios.

Textiles

Cuando se trata de transformar una
terraza en un espacio acogedor, los
textiles juegan un papel fundamen-
tal. Aunque a menudo se pasa por
alto en el diseno exterior, la incor-
poracion de telas adecuadas mejora
la comodidad y afade un toque de
estilo y sofisticacion. Los textiles
pueden cambiar radicalmente la
atmosfera de una terraza, haciendo
que el espacio sea mas agradable y
practico durante los meses mas
frios.

Los cojines y almohadas son
esenciales para proporcionar con-
fort en los muebles de terraza.
Durante el invierno, la incorpora-
cion de cojines acolchados y suaves
puede hacer que los espacios de
descanso sean mucho mas agrada-
bles. Optar por cojines fabricados
con materiales aislantes y resisten-
tes al agua, como el acrilico o el
poliéster, es crucial para asegurar
que se mantengan secos y comodos
a pesar de la humedad invernal.
Estos materiales también ofrecen
una buena resistencia al desgaste y
a la exposicion a los elementos
medioambientales.

HABITATGES DE

HPL ES PIL.LARI NOU

Plagja, de Palma,

HABITATGES

A PREU LIMITAT

PREU LIMITAT (HPL)
de 1 2 dormitoris,

1 LLE}3/24 MESURES LURGENTS

fg‘g saspéirg ?rweex'::tsi EN MATERIA DHABITATGE
Gavern de les

IHes Balears

C/ Dolors Porta, Franciscy
Bosch | Bemat Jofre

INFORMACIO | INSCRIPCIO
www.viviendashpl.com

C/ Maria Mul. Francisca Bosch | Bernat Jofre
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¢20.000kg* de sal desperdiciados
cada temporada?

iCambie su descalcificador y ahorre!

Utilice la tltima tecnologia alemana en sistemas antical,
libre de sal, y ahorre mas de 10.000€/afo

HIPOTELS

b, & Remrt

Hotel Flamenco CalaMillor elige sostenibilidad y ahorro

Gracias a la tecnologia WaterCryst, Hotel Flamenco Cala Millor
descalcifica sus sistemas sin generar residuos salinos, disminuyendo el
consumo de agua y contribuyendo a la sostenibilidad del riego agricola

*Calculo realizado para un hotel de 220 habitaciones abierto durante 7 meses al afio, utilizando datos reales.

contactenos hoy mismo
ryS y nuestro equipo técnico elaborara su proyecto sin compromiso

Wassertechnik wolfhanke@watercryst.com | watercryst.com | +34 639317848




